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LEDARE

Problematiska rankinglistor

liteten i dagens samhiille ar det stora in-

tresset for olika typer av rankingar och
rankinglistor. Enligt Nationalencyklopedin
star "ranka” for att "virdera i forhallande
till andra efter grad av skicklighet eller dy-
likt, sérskilt i sportsammanhang”. Nuforti-
den rankas dock inte enbart idrottsman,
utan i lika hog grad dven bl.a. vetenskaps-
man, universitet och inte minst linder. I se-
naste nummer av Hyvinvointikatsaus, som
utges av Statistikcentralen, ingar en artikel!
dar man man redovisar for resultat rérande
hur vil olika ldnder inom EU lyckats med
att implementera den sk. Lissabon-strate-
gin. Hanvisande till statistiska uppgifter
som sammanstallts av World Economic Fo-
rum (WEF) noterar man att Finland at-
minstone ar 2004 var EU:s mest konkur-
renskraftiga och framstegsvianliga land.
Ocksd vid jamforelse mellan Finland och
USA ér vart land klart battre. Helt foljdrik-
tigt rekommenderar forfattarna att hela EU
borde "finlandiseras”.

Redan i féljande stycke konstaterar man
dock att enligt Centralhandelskammarens
sk. konkurrenskraftsindikator var Finland
ar 2004 bara pa femte plats och aret senare
var laget annu dystrare, dvs. Finland var
bara nionde bést bland alla EU-lander. Allt-
sa ingenting att ta efter.

Hur kan man komma till s& olika resultat
och vem skall man tro pa ?

I detta specifika fall 4r det uppenbart att
forklaringen primart ligger i om man tar
fasta pa "nivaer” eller "kortsiktiga variatio-
ner” i de olika komponenter som ingar i in-

E tt utslag av den dkande tavlingsmenta-

dikatorn. Bada alternativen har sina for-
och nackdelar och nagon "gold standard”
att jamfora med finns inte.

Ett annat exempel pa hur innehallet i
dylika rankinglistor i mycket hog grad kan
paverkas av valda definitioner och berik-
ningssatt dr rankingen av lander enligt ge-
nomsnittligt antal friska ar som en nyfott
barniresp.land kan se fram emot. Enligt en
nyligen utkommen rapport av EU2 &r det
synnerligen daligt stillt med halsan i vart
land. Om man raknar antalet "friska ar” som
ett nyfott barn kan se fram emot ar Finland
samst nir det galler kvinnor och nistsamst
nér det giller méan inom hela EU. Enligt en
undersokning av WHO med samma mal,
dvs. att rangordna linder enligt hur manga
ar utan halsoproblem ett nyfott barn kan
riakna med, klarar sig Finland daremot hyf-
sat och placerar sig i mittgruppen bland
EU-landerna3. Vi ar klart battre an bl.a.
Danmark och Polen, som bade kom betyd-
ligt fore Finland i EU-understkningen.
Uppenbarligen 4r resultatet mycket kans-
ligt for hur man viljer och méter virdet pa
de indikatorer som rankingen baserar sig
pa.

De facto finns det manga olika problem
med upprittandet av rankinglistor. Har
skall vi endast berora tva. Forst nagra ord
om det sk. "ingrendiens-" eller "kakmixpro-
blemet”. Detta problem &r sarskilt aktuellt
vid uppgorandet av rankingslistor dver t.ex.
gymnasier eller universitet. Om avsikten ar
att mata hur “effektiv’ undervisningen ar
racker det inte med att enbart notera hur
val eleverna klarar sig i studentexamen

1 Saari, J. och R. Sailas: Miten Suomi selviytyy Euroopassa. Hyvinvointikatsaus 1/2006.
2 Report on equality between women an men, European Commission 2006.

3 Se t.ex. www.nationmaster.com.
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eller hur stor andel som avlagger examen
inom fem ar. Resultaten bor alltid séttas i
proportion till férutsattningarna, dvs. kva-
liteten pa ingredienserna. I undervisnings-
sammanhang ar det vilkant att bl.a. hem-
forhallandena och det sociala arvet spelar
en stor roll. Att méta kvaliteten pa under-
visningen pa basen av utexaminationen for-
utsatter sdlunda att man forst eliminerar ef-
fekterna av dessa faktorer pa slutresultatet.
Alla torde vara 6verens om att detta inte ar
nagon enkel sak.

Uppenbart ar ocksé att placeringarna pa
en rankinglista i stor utstrackning kan péa-
verkas av eventuella matfel i de anvéinda in-
dikatorerna. Ocksd i vart land har under de
senaste aren publicerats flera rapporter,
dar man rangordnat universiteten och hog-
skolorna enligt "produktivitet”, bade med
avseende pa undervisning och forskning?.
Néar det géller speciellt vetenskaplig pro-
duktivitet dr det vanligt att man tittar pa
antalet publikationer och/eller citat. Skall
alla artiklar anses likvirdiga eller skall de
poangsattas enligt vilken journal de publi-
cerats i? Hur skall man forhalla sig till mo-
nografier, som fortfarande ar den vanligaste

publiceringssittet inom méanga vetenska-
per? I vara sma forhallanden maste man
ocksa rakna med att det finns en betydande
helt opaverkbar slumpvariation i antalet ut-
komna artiklar eller bocker per institution
dven under t.ex. en trearsperiod for att inte
tala om ett ar. Redan detta innebar att att
alla indikatorer och rangordningar som ba-
serar sig pa enbart dylika uppgifter kan in-
nehalla betydande matfel.

Typiskt for var tid dr att man hojer "seg-
rarna” till skyarna, medan "forlorarna” be-
gabbas och litt rakar ut for sanktioner av
olika slag. Nar det géller idrottare och pop-
stjarnor ar det kanske inte alla ganger sa
farligt. Innan vi daremot borjar ta dylika
rankingar som utgangspunkt nir det giller
att resursera t.ex. hogskolorna eller gymna-
sierna, dr det dock allt skil att stanna upp
och kréva dtminstone nagon form av kvali-
tetsdeklaration och kéinslighetsanalys i fra-
ga om de méatt och indikatorer som ranking-
en baserar sig pa.

LEIF NORDBERG

Professor

4 t.ex. Neittaanmdki, P, Neittaanmdki, R. och T.Tiihonen: Yliopistojen tutkintokoulutuksen ja tutkimuksen rahoitus ja tulokset
vuosina 2000 — 2004. Koulutuksen tutkimuslaitos, Jyvdskyldin yliopisto 2005.
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JAN OTTO ANDERSSON"

AKADEMILEKTOR, DOCENT

Homo economicus, den rationella nyttomaximeraren som dr centralgestalt © den
nationalekonomiska standardteorin, dr svdr att forena med genwin solidaritet. Trots
detta har HE-forestdllningen fatt ett allt storre tilladmpningsomrdde, vilket haft vikti-
ga politiska foljder. Vissa nationalekonomiska skolor, © synnerhet sociala och femi-
nistiska ekonomer, har forsokt ersétta eller komplettera HE med en mer solidarisk
och omsorgsinriktad mdnniska. Genom experiment i mycket olika kulturer har man
Summit att dven om HE finns i alla kulturer, paminner de flesta av 0ss om homo reci-
procans, en manniska med medborgerliga karaktdrsdrag.

Homo economicus

och homo reciprocans

anga som valt att bli nationalekono-

mer har gjort det for att de vill gora

samhillet battre. De har ofta upprorts
av svalt, fattigdom och stora inkomstskill-
nader, och vill studera orsakerna till sam-
hallsbristerna for att béttre kunna atgiarda
dem. Den centralfigur de moter i larobock-
erna dr emellertid helt ointresserad av hur
det gar for andra. Han forefaller att vara en
egoistisk och kalkylerande person, som inte
kan forstd vad genuin solidaritet ar. Gar det
att forena denna centralgestalt med nagon
forestillning om solidaritet, eller méaste vi
soka efter en ny mianniskosyn for den eko-
nomiska teorin?

Enligt ordboken innebér solidaritet att
man stoder ndgon som befinner sig i en svar
situation, trots att det — atminstone pa kort
sikt —betyder att man sjalv uppoffrar nagot.
Iregel identifierar man sig med dem man ar

* Abo Akademi.

solidarisk med: "det kunde ha varit jag”.
Man kan vara osolidarisk pa tva sitt: an-
tingen genom att utnyttja en svagares situ-
ation till sin egen fordel eller genom att visa
likgiltighet infor andras nod. Solidaritet ar
mer dn medlidande. Man visar solidaritet
endast genom att verkligen gora nagot, vil-
ket i regel innebar att man uppoffrar nagot.

HOMO ECONOMICUS®

Homo economicus ar det latinska namnet
for ”den ekonomiska ménniskan”. Eftersom
HE ar en engelsk skapelse — den forsta som
myntade uttrycket var John Stuart Mill —
borde vi egentligen anvinda termen “eco-
nomic man”. Jag kommer hir att mest an-
vanda forkortningen HES3.

HE ar enligt Nationalencyklopedin “den
uteslutande ekonomiskt berdknande méin-
niskan, modellperson, framst i klassisk

1 Jag vill tacka Ralf Eriksson for hans virdefulla forbdttringsforslag. Erikssons avhandling och ndgra artiklar har behandlat homo

economicus-problematiken pd ett ingdende och stimulerande sdtt.

2 Det korrekta skrivsdttet dr homo oeconomicus, men det anvinds allt mer sdillan. Nér jag i en tentamen bad en studerande skriva
om homo oeconomicus handlade svaret om den oekonomiska mdnniskan. Nomen est omen.

8 HE far gdrna sta for det icke-konsneutrala "han’. Forestdllningen om den ekonomiska mannen har utsatts for en hdrd kritik fran
Seministiska ekonomer. Ett av den feministiska ekonomins standardverk som utkom 1993 bér just titeln "Beyond Economic Man”.
Nancy Folbres bok "The Invisible Heart” dr ett annal standardarbete i vilkel marknadens osynliga hand stills mot omsorgens

osynliga hjdrta.
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nationalekonomi, for att illustrera konse-
kvenser av handlande utifran egenintresse
och vinstbegér”. Nationalencyklopedin till-
agger: "En livligt diskuterad tes, forst fram-
ford av Adam Smith, dr att sidana personer
vid perfekt konkurrens beter sig pa ett satt
som dr maximalt nyttigt for medman-
niskorna.”

Bland nationalekonomer anvinder man
mer sofistikerade definitioner, ofta sddana
som ar lampade for matematiska formalise-
ringar och spelteoretiska resonemang. Den
grundldggande visionen kvarstar emeller-
tid. HE ar aktorer som ar rationella i den
meningen att de maximerar en malfunktion
under bestdmda bivillkor. Malfunktionen ar
i princip 6ppen, men den ar subjektiv och
given. Den kan innehélla etiska varderingar
och solidariska eller osolidariska kénslor. I
praktiken méaste emellertid en nationaleko-
nom begriansa analysen till situationer dar
det ar frdga om att maximera den personli-
ga nyttan eller véilfirden med hjalp av
knappa och darfor kostsamma resurser. Om
vad som helst kan ingd i malfunktionen kan
man visserligen forklara vilket beteende
som helst genom att omformulera malfunk-
tionen péa ett lampligt sétt, men forklaring-
arna blir i sa fall vardeltsa efterrationalise-
ringar.

Lat oss ta en titt pa nagra exempel i vil-
ka HE anvints pa ett siatt som har en stor
politisk betydelse.

1.”The tragedy of the commons” eller "sam-
falligheternas tragedi” formulerades av
Garrett Hardin 1968. For att ge en sa san-
ningsenlig bild av resonemanget som méj-
ligt skall jag gora ett ganska langt citat fran
Hardins artikel.

The tragedy of the commons develops in
this way. Picture a pasture open to all. It
is to be expected that each herdsman
will try to keep as many cattle as possible
on the commons. Such an arrangement
may work reasonably satisfactorily for
centuries because tribal wars, poaching,

and disease keep the numbers of both
man and beast well below the carrying
capacity of the land. Finally, however,
comes the day of reckoning, that is, the
day when the long-desired goal of social
stability becomes a reality. At this point,
the inherent logic of the commons re-
morselessly generates tragedy. As a ra-
tional being, each herdsman seeks to
maximize his gain. Explicitly or implicit-
ly, more or less consciously, he asks,
"What is the utility to me of adding one
more animal to my herd?” (Hardin,
1968)

Detta resonemang har haft en avgérande
betydelse for den ekonomiska underdisci-
plinen miljoekonomi. Det har ocksa anvants
for att motivera privat 4gande och medve-
ten underminering av traditionella kollekti-
va samfund.

Egentligen borde fenomenet inte kallas
“samfalligheternas tragedi”, utan som den
ekologiska ekonomen Joan Martinez-Alier
papekat, "the tragedy of open access”, "den
fria nyttjanderattens tragedi”, eftersom
problemet inte beror pa att det dr en sam-
fallighet — sddana har i méinsklighetens
historia ofta skotts pa ett hallbart sitt —
utan pa att vem som helst fritt kan utnyttja
en begransad resurs, t.ex. fiska utan att ta
hiansyn till andra. (Martinez-Alier 2002,
s.74-75)

2. Public choice-skolan (pa svenska kan
man tala om politikens ekonomiska teori)
ser politiker och byrakrater som normala
HE-varelser. I stillet for att, som traditio-
nellt, se pa beslutsfattare inom den offentli-
ga sektorn som “upplysta och vélvilliga dik-
tatorer”, vilka har som mal att maximera
befolkningens valfard, utgar politikens eko-
nomiska teori fran att politiker och byrakra-
ter strévar efter att maximera sin egen nyt-
ta. Public choice-analysen visar att vad som
bendmns “rent-seeking” i den offentliga
sektorn — till skillnad fran vinstmaximering-
en i den privata sektorn — oftast ar impro-
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duktiv och ineffektiv. Detta har tolkats sa
att man bor ge politikerna och byrakraterna
sa lite makt och inflytande som méjligt, och
helst 1dta markandsmekanismer verka dar
det bara dr mojligt. 1 extremfallet kan en
public choice-teoretiker rentav forsvara
korruption, eftersom det kan vara det mest
effektiva sattet att f saker skotta.

I public choice-varlden spelar fripassa-
geraren en central roll. Utgdngsantagandet
ar att var och en forsoker att smita undan
betalningen for en gemensam nyttighet, i
hopp om att andra, genom att betala, &nda
uppratthaller den gemensamma nyttighe-
ten. Som rationella HE-fripassagerare for-
soker vi givetvis smita fran att betala skatt.
Ett for teorin besvarande korrelat ar att det
dr irrationellt att 6da tid pa att rosta i poli-
tiska val. Hur skall vi forklara att s manga
anda rostar?

3. Den mest imperialistiska tillampningen
av HE-forestéllningen ar den sa kallade ra-
tional choice-skolan, vars centralgestalt ar
nobelpristagaren Gary Becker. Enligt ho-
nom kan och bor alla handlingar tolkas med
hjalp av HE-modellen. Han har tillimpat
teorin pa bl.a. familjebildning, utbildning
och kriminalitet. S& har beskriver Eva
Osterbacka “familjens ekonomi” i en firsk
doktorsavhandling;:

Rational individuals come together in
groups in order to maximize utility.
Membership of a group is costly, as well
as rewarding. If the costs exceed the re-
wards of the group membership, then
membership in the group is no longer a
rational choice. ... The family group is
considered a source of rewards for the
(rational) individual members in the
long run. (Osterbacka 2004, s.2)

Professor Matti Virén har anvant sig av ra-
tional choice-resonemang for att forklara
brottslighet. Eftersom Virén ser ménnis-
korna som maximerare av forvintad nytta
ar, enligt honom, bendgenheten att gora ett

EST 2/06 JAN OTTO ANDERSSON

brott beroende av straffets storlek och
risken att bli fast i jamforelse med den vinst
som ett oupptackt brott ger. "Tillfallet gor
tjuven” i vetenskaplig forkladnad. (Virén
1994)

I boken Accounting for Tastes (1996)
tar Gary Becker annu ett fascinerande steg.
Han tanker sig att aktorerna viljer eller pa-
verkar sina preferenser i syfte att dka sin
nytta. Man efterstravar respekt eller haller
sig med vissa moraliska virden dérfor att
det "16nar sig”. Preferenser och viarderingar
ar inte nadgot som binder den enskilda. De
ar inte heller mal i sig, utan medel for indi-
viduell nyttomaximering. I denna becker-
ska varld ar kérlek ndgot som man stiarker
eller forsvagar beroende pé vad som &r for-
delaktigt for en sjilv eller mojligen ens
barn. Aven om det dr ett metodologiskt
framsteg att overge den egendomliga tan-
ken att preferenser och virderingar ar giv-
na, leder emellertid detta forsok att "endo-
genisera” dem till en form av extrem cy-
nism. Vara virderingar och kénslor ar egent-
ligen inte dkta. De ar endast hjalpmedel for
att uppna det i sista hand efterstriavansvar-
da: storsta mojliga nytta for oss sjilva.

Vi kan sédga att klassisk och neoklassisk
nationalekonomi dr konstruerad sa att den
utesluter mojligheten av genuin solidaritet.
Ingen ar beredd att verkligen uppoffra na-
got for nigon annan. Skenbar solidaritet
finns endast om uppoffringen forvintas ge
en storre vinst for aktéren sjalv. Om en na-
tionalekonomisk forskare i sin analys infor
antaganden om ett solidariskt beteende
overger han sin vetenskap och rentav ve-
tenskapligheten.

Om man anvander sig av homo economi-
cus-antagandet ar man en nationalekonom
oberoende av pa vilket beteende man til-
ldampar teorin. Aktorerna pa borsen, i politi-
ken, i familjen, i forsamlingen eller i valgo-
renhetsorganisationen ar alla i grund och
botten likadana kalkylerande nyttomaxi-
merande egoister. De dr i varje situation be-
redda att utnyttja ndgon annans svaghet
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om det "l6nar sig”. De dr i varje situation in-
differenta till andras lidande, om inte den li-
dande star i en sadan relation till aktoren
att den sjélv kan forlora nagot.

HOMO ECONOMICUS — DEN IDEALISKA
BORGAREN?

Max Weber, en av sociologins grundare, sag
homo economicus som en idealtyp. Enligt
Weber 13g den puritanska protestantiska
moralen i botten pd uppkomsten av en
ménniskotyp som paminde om HE, och som
darmed bidrog till uppkomsten av ett bor-
gerligt forhallningssatt och till kapitalis-
mens segertag.

Marx hade redan tidigare sammanknutit
HE-forestéllningen med borgerlighet. En-
ligt honom uttryckte HE grundvalen for
borgerlig rationalitet. HE hade darfor ett
heuristiskt virde och var ocksd "historiskt
oundviklig”. Den tvingade minskligheten
att betrakta sin beldgenhet med nyktra
ogon, och varsebli ett samhélle som “drank-
te alla kénslor i den egoistiska berdkning-
ens iskalla vatten”. Marx forsvarade darfor
de klassiska nationalekonomerna mot hu-
manistisk kritik. "Cynismen finns i sjilva sa-
ken och inte i de ord som betecknar saken.”
I den borgerliga ekonomin upptriader per-
sonerna som “personifikationer av ekono-
miska kategorier”, de bar “karaktarsmas-
ker”, som ar bestimda av ekonomiska in-
tressen. HE-modellen ar nodvindig "for att
framstélla individualiteten i ett bestdmt
skede av den samhilleliga produktionspro-
cessen”, "ett varldshistoriskt genomgangs-
skede” till vad Marx utopistiskt kallade "fri
individualitet”. (citaten fran Marquardt &
Candeias 2004, mina oversiattningar fran
tyska.)

SOLIDARISTISKA NATIONALEKONOMER

Bland nationalekonomerna finns det en
lang tradition som forsokt uppréitthalla ett
solidaristiskt tdnkande, som inte baserar

sig p4 Adam Smiths "osynliga hand”-meta-
for4. De har varit inspirerade av religitsa,
humanistiska, socialistiska, feministiska
och ekologiska ideal. Listan kan goras for-
vanansvart lang, och inkludera flera le-
dande namn inom nationalekonomin: Sis-
mondi, Marx, Veblen, Keynes, Robinson,
Myrdal, Galbraith... Men gemensamt for
dem alla ar att de ar dissidenter, kritiker av
den Kklassiska och neoklassiska traditionen.
Skolor som uttryckligen forsokt integrera
solidaritet av olika slag i nationalekonomi ar
den tyska historiska skolan, de amerikan-
ska institutionalisterna, postkeynesianer-
na, de sociala, de radikala, de feministiska
och de ekologiska ekonomerna. Gemen-
samt for dem ar att de tagit lidande och
orattvisor pa djupaste allvar, trots att de of-
ta forlorat pa det i friga om akademisk sta-
tus. Under slutet av sitt livlevde Sismondi i
raseri och angest infor det lidande som
asamkades av en renlarig tillampning av de
ekonomiska larorna.

I cry, take care, you are bruising, you are
crushing miserable persons who do not
even see from whence comes the evil
which they experience, but who remain
languishing and mutilated on the road
which you have passed over. I cry out
and no one hears me: I cry out and the
car of the Juggernaut continues to roll
on, making new victims.” (citat i Lutz &
Lux 1988, 5.68)

De alternativa ekonomiska traditionerna
har pa olika sitt forsokt forandra och for-
djupa viardegrunden for &mnet nationaleko-
nomi. Ekologiska ekonomer betonar virden
som hdllbarhet, besinning och gemen-
skap. Radikala och postkeynesianska eko-
nomer, som oppet tar upp fragor om makt
och tvang, framhaller virden som rdttvisa,
Jdamlikhet och demokrati. Institutionalis-
tiska och evolutiondra ekonomer — kanske
bast representerade av Geoffrey M. Hodg-

4 Adam Smith hade sjilv en mdanniskosyn, som var mycket bredare dn HE. Han visade ocksd pd flera exempel i vilka sjdlviska
ambitioner kunde leda till skadliga foljder for andra. (Se t.ex. van Staveren 2001)
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son — betonar hur kultur- och situations-
bundna ménniskornas varderingar och be-
teenden ar. Darmed vill de framhalla den
neoklassiska huvudfarans metodologiska
svagheter, nar denna baserar sig pd idén om
den fria och rationellt berdknande ekono-
miska manniskan.

Irene van Staveren har influerats av hu-
manistisk och feministisk kritik. Hon
understryker i Aristoteles, Adam Smiths
och Charlotte Perkins Gilmans efterfoljd
betydelsen av aktorernas etiska formaga att
forbinda sig, att visa medkénsla, att tdnka
efter och att samverka. Hon visar hur eko-
nomin dr beroende av tre sammanflitade
vardedoméner: frihetsdoménen, rattvise-
domédnen och omsorgsdoménen. Liberté,
Egalité, Fraternité star for varsin ekono-
miska logik: marknaden (agora), staten
(polis) och omsorgsekonomin (ozkos).
Denna indelning ar den samma som Karl
Polanyis indelning i tre ekonomiska organi-
sationsformer: utbyte (exchange), omfor-
delning (redistribution) och dmsesidighet
(reciprocity). Bade van Staveren och Pol-
anyi foresprakar en balans mellan de tre
sfarerna och kritiserar mainstream-ekono-
mernas fixering vid frihetsdoménen re-
spektive marknaden. Betoningen av frihet
pa bekostnad av rittvisa och i synnerhet
omsorg leder till en 6verbetoning av mark-
nadsmekanismen: fria marknader, fria kon-
sumtionsval, fri foretagsamhet och frihan-
del.

HOMO RECIPROCANS

Genom olika experiment har man kunnat
visa att manniskors beteende inte motsva-
rar HE-modellen. Om man t.ex. ger en for-
soksperson en summa pengar och ber att
denne delar den med en helt okind person,
ar det ratt fa som haller hela summan for sig
sjalv, &ven om detta vore det enda rationel-
la ur en kalkylerande egoists synvinkel.
Genom experiment har man ocksa visat att
ménniskor ar beredda att bestraffa sddana
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som inte foljer spelreglerna, &ven om det ar
kostsamt att straffa och den som straffar in-
te kan vinna nagot genom sitt handlande.
Man bestraffar regelbrott och orattvist be-
teende dven om det dr kostsamt for en sjalv.
D.v.s. en form av solidariskt beteende ar
mycket utbrett. Exemplen pa genuin altru-
ism ar ju — i varje fall som de flesta av oss
upplever det — legio: fran moderskarlek
over fosterlandskarlek och klassolidaritet
till solidaritet med manskligheten och an-
dra levande varelser.

En empirisk studie som letts av Samuel
Bowles har forsokt utreda i hur hog grad
manniskorna ar homo economicus eller
homo reciprocans. Ett team bestdende av
tolv antropologer och fem ekonomer utfor-
de faltexperiment i sjutton samhaillen pa
fem kontinenter. Man fann inga "nobla vil-
dar”, aven om man fann utbredda starka
bindningar till rattvise- och generositets-
normer. Den ekonomiska méanniskan finns
och lever gott i en del av de undersokta
samhdllena, men oOverallt utgor denna en
minoritet i forhallande till sina mer sociala
motsvarigheter. Detta resultat bestyrker de
hundratals experiment som tidigare har
gjorts med framfor allt studerande, och vi-
sar att ett ensidigt fasthallande vid de neo-
klassiska axiomen inte bara dr problema-
tiskt ur etisk utan ocksa ur en strikt positi-
vistisk synvinkel. (Heinrich et al 2001)

Men kan vi forklara forekomsten av al-
truism och solidaritet i ett evolutionsteore-
tiskt perspektiv? Hur kan det vara “gene-
tiskt lonsamt” att uppoffra sig for sin
grupp? Bowles, Fehr och Gintis (2003) for-
soker visa att vad de kallar "stark recipro-
citet” kan utvecklas bade med och utan
gruppselektion.

Héar ar deras definition av stark recipro-
citet:

Strong reciprocity is a combination of al-
truistic rewarding, which is a predisposi-
tion to reward others for cooperative,
norm-abiding, behaviors, and altruistic
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punishment, which is a propensity to
sanction others for norm violations.
Strong reciprocators bear the cost of re-
warding or punishing, but gain no indivi-
dual economic net benefit from their
acts... Strong reciprocity thus constitu-
tes a powerful incentive for cooperation
even in non-repeated interactions and
when reputation gains are absent becau-
se strong reciprocators will reward those
who cooperate and punish those who de-
fect. (Bowles et al 2003)

Om det i ett samhille finns ménga starka
reciprokatorer tvingas dven de mest utpra-
glade egoisterna och fripassagerarna att
samarbeta. Ett sddant samhélle kan bli star-
kare dn, och darfor tranga ut samhéllen, i
vilka det finns fiarre starka reciprokatorer.
Ett samhille med aktiva och solidariska
medborgare, och i vilket det radder en stark
tillit mellan medlemmarna, kKlarar sig battre
an ett samhille som saknar detta “sociala
kapital”.

Men hur kan de starka reciprokatorer-
nas — de genuint solidariskas — andel upp-
ratthéllas och rentav 6ka inom ett samhal-
le? Borde de inte trangas ut av de mer ego-
istiska medtévlarna, fripassagerna, som ju
slipper att betala de kostnader som den
starka reciprociteten for med sig?

En mojlighet ar att de individer som ar
starka reciprokatorer faktiskt har storre
chanser att 6verleva och att para sig:

Those behaving as strong reciprocators
may enjoy compensative fitness advan-
tages. For example strong reciprocity
may be pleiotropically linked to other be-
haviors, which enhance the individual’s
fitness. Or strong reciprocity might pro-
liferate because it is an honest signal of
some unobservable quality as a mate, co-
alition partner, and competitor, resulting
in fitness benefits to those behaving al-
truistically. In these cases, the behavior
is not altruistic (by the conventional de-
finition) because relative to other mem-

bers of the individual’s group, the strong
reciprocator does not have lower fitness.
(Bowles et al 2003)

Med den hér typen av evolutionsteoretiska
resonemang forvandlas homo reciprocans
till homo economaicus pa en “hogre” niva.
Det "16nar sig” fér individen att vara solida-
risk eftersom detta ger denne en storre
chans att para sig. Men i varje fall: pa indi-
vidniva ar denna homo reciprocans genuint
osjalvisk.

Vi kan emellertid ocksa forestilla oss att
de som har en storre formaga att internali-
sera kulturella normer i allminhet, bittre
kan kontrollera sina impulser, skota sin hy-
gien, planera sin framtid och uppratthalla
goda relationer till sina medménniskor, och
darfor klara sig bra inom sin grupp, samti-
digt har en storre benégenhet att utvecklas
till starka reciprokatorer, t.ex. modiga sol-
dater, sjalvmordsbombare eller forkidmpar
for manskliga rittigheter. I sa fall dr ett soli-
dariskt beteende inte sjalviskt, men trots
detta evolutionsteoretiskt majligt att upp-
ratthélla och forstarka.

Bowles, Fehr och Gintis tanker sig att
atminstone ménskliga samhillen har for-
magan att konstruera sin omgivning, sin
kultur och sina institutioner, sa att de star-
ka reciprokatorernas chanser att reprodu-
cera sig forbattras pa bekostnad av fripas-
sagernas. Homo reciprocans kan, genom
vara handlingar och beslut, inte bara bli me-
ra spridd; det dr ocksd mojligt att ytterli-
gare foradla henne, sd att hennes solidaritet
omfattar inte bara dem som hor till familjen
eller samma nation, utan ocksa dem som
bor i frimmande lander, som dnnu inte ar
fodda eller som tillhor andra arter. For en,
som i likhet med mig, ser solidaritet och
hallbarhet, som helt grundlaggande varden,
ar den viktigaste uppgiften att verka for ett
samhélle i vilket homo reciprocans trivs
och foradlas.
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MARTTI VIRTANEN**

EKONOMIE DOKTOR

ToM BIJIORKROTH*

POLITICES DOKTOR

Intresset for konkurrensuppfolining har vdckts pd nytt i och med att man allt krafti-
gare understrukit marknadskonkurrensens betydelse i all trygga konkurrenskrafien
och t.ex. sysselsdtiningen. I den traditionella konkurrensuppfoljningen har man ofta

forbisett de foretagsspecifika faktorer med vilka ett foretag kan erhdlla marknads-
kraft pa ett legitimt sdtt. Foretagen mdste kunna fd dinjuta en beloning for fram-
stdende skicklighet och pdpasslighet, dven om detta skulle sdtta konkurrenterna i
trangmdl. Att kunna utvdrdera konkurrenssituationen och fordandringarna i den pd
ett ratt sdtt ldagger grunden for en sund konkurrenspolitik och ger i framtiden ett bra

underlag for utvdrdering av t ex. lagreformer.

Konkurrensupploljningens

rennassans

— behivs en inre syn pa firetaget?'

Konkurrensuppféljningens funktion ar att si-
kerstélla en fungerande konkurrens for att
forebygga de effektivitetsforluster och de
negativa yttre effekter som uppstar som en
foljd av lagstridiga konkurrensbegransnin-
gar. Tidigare har konkurrensmyndigheter-
nas viktigaste uppgift varit att se till att de
statliga affirsverken inte forvringer kon-
kurrensen med hjilp av ensamritter eller
erhallna skattemedel. Under de senaste tva
decennierna har omfattande reglerings-
system avskaffats (t.ex. prisregleringen)
eller tonats ner (t.ex. utrikeshandeln med
jordbruksprodukter). Det har dessutom
skett en grundlig gallring av systemet med
behovsprovade tillstdnd inom trafiken, och
ett flertal monopolrittigheter har ocksa
framgangsrikt undanrojts. Att Finland an-
slot sig till Europeiska unionen 1995 inne-
bar en ytterligare férsnabbad avreglerings-

*Specialforskare vid Abo Handelshogskola.
**Docent, direktor vid Konkurrensverket i Finland.

process och ett fordjupat europeiskt sam-
arbete.

Inom konkurrenslagstiftningen har man
under de senaste aren utstakat nya spelre-
gler for marknaderna, och till exempel det
s.k. leniency-forfarandet har bidragit till
att den reaktiva konkurrenstillsynen dgnats
allt mer uppmarksamhet. For tillfallet stra-
var man efter att dra nya riktlinjer for tolk-
ningen och tillimpningen av EG-fordragets
artikel 82, som férbjuder missbruk av domi-
nerande stillning (Virtanen, 2005; EU-ko-
missionen, 2005). Det nationalekonomiska
perspektivet har ocksa héir varit framtra-
dande, nir framstédende nationalekonomer
presenterat sin syn pa tillimpningen av ar-
tikeln (se Gual et al., 2005).

Denna utveckling har knappast minskat
behovet av en pa nationalekonomisk metod
baserad konkurrensuppfoljning, snarare

1 Forfattarna dr tacksamma for de kritiska och konstruktiva kommentarerna av tvd bedomare.
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tvartom?2. Detta understryks av att myndig-
heterna faster allt mer uppmérksamhet vid
proaktivt konkurrensbeframjande arbete,
dvs. att man pa forhand paverkar struktu-
rer, forfattningar och handlingssiatt som
kan himma konkurrensen, oberoende av
om dessa skapats av den privata eller den
offentliga sektorn.

I Finland har man gatt in for att kombi-
nera existerande "verktygslador” med kun-
skapsron fran narliggande vetenskapsom-
raden. Man har poangterat vikten att forsta
hur foretagens inre faktorer kan forklara
den lonsamhet eller den marknadskraft
som enligt traditionella ndrmandesitt an-
ses vara mindre legitima. Institutet for kon-
kurrenspolitiska studier vid Abo Handels-
hogskola har i samrad med Handels- och in-
dustriministeriet i Finland slutfort ett pro-
jekt med uppgift att sammanstilla och
vidareutveckla metoder for konkurrens-
uppfoljning (Bjorkroth, Koponen, Pohjola
och Virtanen, 2006).

Slutsatserna om huruvida konkurren-
sen fungerar har traditionellt grundats pa
en marknads ldtt observerbara karakteristi-
kor, t.ex. koncentrationsgrad, intradeshin-
der och lonsamhet. Ett sadant Harvard-
inspirerat synsatt, som utgar fran att bete-
endet och prestandan ar sekundira i for-
hallande till strukturen, har dominerat kon-
kurrensforskningen dnda sedan Bains (1951)
Structure-Conduct-Performance (SCP). Pa-
radigmens popularitet kan forklaras med
att den tilltalar pa4 grund av sin intuitiva
konsekvens: Stora foretag pa en koncentre-
rad marknad &r 1énsamma eftersom de kan
anvanda sin dominanta stallning for att be-
gransa konkurrensen. Man kan emellertid
frdga om inte detta ar en alltfor enkel syn pa
hur l6nsamhet och potentiella valfardsfor-
luster genereras?.

Den s.k. Chicagoskolans synsitt ar att
foretagen ar stora och profitabla darfor att

de ar effektiva och kan med sitt beteende
omforma och utnyttja sina resurser pa ett
satt som paverkar strukturen pa en mark-
nad. Med "att paverka sina resurser” avses
hir att de administrerar de inre faktorerna,
t.ex. samarbete eller finansiering, pa ett
satt som gor dem mer kostnadseffektiva ell-
ler att de rentav lyckas producera nyttighe-
ter som béttre motsvarar konsumenternas
preferenser.

Denna effektivitetshypotes, dvs. att de
stora ar och kanske bor forbli stora inte en-
bart pa grund av de typiska stordriftsforde-
larna utan dven pa grund av att de gor saker
battre dn konkurrenterna, fortjinar kanske
lite mer uppmarksamhet. Till exempel Mar-
tin (1993) har diskuterat huruvida sddana
effektivitetsfordelar avbildar marknads-
kraften. Om en relativt effektiv producent
inte har nagra kapacitetsrestriktioner och
later en mindre effektiv aktér fungera som
prisledare, kan det resulterande overskott-
tet tolkas som vinst som harstammar fran
utévandet av marknadskraften. Om denna
effektiva prducent producerar med full ka-
pacitet och inte ensam lyckas tillfredsstélla
efterfrdgan pd marknaden, utan en mindre
effektiv producent tar hand om prisledar-
skapet och residualen, anses den effektiva
producenten fortjana ett berittigat éver-
skott i form av ranta (rent). Det borde rim-
ligtvis finnas nagra mellanformer i denna
bindra tolkning?.

Syftet med denna artikel ar att reflekte-
ra over de nya ingredienser som kan inklu-
deras i en ny modell for konkurrensuppfolj-
ningen och att forespraka ett s.k. eklektiskt
narmandesétt. Vi foreslar forst att en all-
man granskning (tillsyn) skall indelas i en
analys av marknadernas statik och dyna-
mik. De potentiella problembranscher eller
-marknader man patraffar skall hirefter
granskas utgdende frdn en motiverad av-
vagning mellan den traditionella kollusions-

2 Imom en kort tid har t.ex. Office of Fair Trading i Storbritannien presenterat tvd djuptgdende sammanstillningar om
konkurrensuppfoljningens kvantitativa metoder. Ett bra exempel pd den senaste metodutvecklingen dr t.ex. Abrantes-Metz R.M.,
Froeb L.M., Geweke J. & Taylor C.T. (2006) "A variance screen for collusion”.

3 Clarke, Davies & Watersons (1984) klassiska bidrag ldgger fram estimat om hur koncentrationsgraden hinger samman med
beteendet. Den kausala kedjan bygger sedan pd att beteendet i sin tur paverkar lonsamheten.

4 Martin (1993) tilldgger att man for denna effektivitetshypotes inte finner sdrskilt starkt stod i empirin. Aiginger och Pfaffermayr
(1997) har utvecklat en metod for att uppskatta valfardsforlusterna av ineffektivitet pd kostnadssidan.
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hypotesen och den av Chicagoskolan fore-
tradda effektivitetshypotesen.
Effektivitetshypotesen beaktas mot
bakgrunden av det s.k. resursbaserade syn-
sattet. Detta kommer sedan att resultera i
ett pa sitt och vis “eklektisk” narmandesatt
i bedomningen om huruvida en marknad
eller en bransch lider av verkliga problem i
konkurrensen, eller om situationen egentli-
gen avspeglar en eller flera aktorers legiti-
ma overlidgsenhet i forhallande till andra.
Eklekticismen bor i detta fall tolkas sa
att man granskar utfallen kritiskt utgdende
fran flera olika skolors nirmandeséatt. Moti-
veringen dr att enkla modeller med fordel
kan och bor berikas med inslag fran narlig-
gande vetenskaper/synsatt for att béattre
motsvara verkligheten. Detta gors for att
man béttre skall kunna forklara situationer
som de mer rudimentidra modellerna inte

klarar av. Det handlar alltsa inte om ett god-
tyckligt val av ansats for att pa ett egen-
maktigt satt favorisera t.ex. en viss skola
eller policyrekommendation. En illvillig tolk-
ning av ett eklektiskt narmandeséitt kan ge
upphov till en sddan slutsats (t.ex. Puhak-
ka, 2004 s. 32-33). Man bor ocksd papeka
att motsattningen mellan de Harvard- och
Chicagoorienterade synsitten inte lingre
bor uppfattas som lika stark som tidigare,
eftersom den moderna spelteoretiska forsk-
ningen har inneburit att bada mekanis-
merna, dvs. marknadsstrukturen och fore-
tagens effektivitet, far plats da man forkla-
rar lonsamheten.

Artikeln ar upplagt enligt foljande. Forst
granskar vi huruvida de inre faktorernas
betydelse for lonsamhet och tillvixt har
empiriskt beldgg. I tredje avsnittet behand-
las den "yttre” och den ”inre” skolans for-

Tabell 1. Undersokningar om yttre och foretagsspecifika faktorers inverkan pa lonsamhet

och tillvixt (Killa: Bjorkroth et al. 2006).

Forfattare Tidp./Land/Data Yitre Foretagsspecifika

Hansen & Wernerfelt | USA/ 80 Toretag, 300 5IC-4 18,5 % 37.8%

Rumelt (1991) 1974-1977/USA/ 4,0 % 45,8 %

A: 457 foretag, 1774 business-
enheter.
B: 463 foretag, 2810 business-
enheter
. Betydande for Mindre betydelse
Kotha & Nair (1995) 19791992/ Japan/ 25 foretag | ftillvaxt och Ion- for tillvaxt och Ion-
Machine tools samhet samhet
Maijoor & Witteloostuijn 1967-1990 / Holland / Strategisk Betydande (human-
(1996) Rewsm_ns—, boqurlngsforetag reglering kapitalet)
Strategisk reglering
1985-1991 /USA /10 urval o 9
Roquebert mfl. (1996) i vilka 100150 foretag, 16569 | 10.2% 55.0%
strateg. enheter
1982-1994 / USA /i genomsn. o o

McGahan & Porter (1997) 5196 affirsverks. segment 18,7 % 36,0 %

Mauri & Michaels (1998) | /613027 USA /204 foretag | g 5 o, 369 %

Cater (2003) 2002/ Slovenien / 225 foretag Mindre betydelse | Stgrre betydelse for
for uppnédendet uppndendet av kon-
av konkurrens- kurrensfordelar
fordelar
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hallande till varandra, och har lyfts ocksa
fram den kritik som det resursbaserade
synsattet mott. I fjirde avsnittet presente-
ras en modell for konkurrensuppfoljning,
och diskuteras det resursbaserade synsét-
tets centrala bidrag till konkurrensuppfolj-
ningen. Avslutningsvis sammanfattar vi ar-
tikelns budskap, diskuterar tillampningar
och skisserar framtida utmaningar.

VARFOR BEHOVS EN INRE SYN
PA FORETAGET?

Hur viktiga ar de yttre faktorerna som tra-
ditionellt anvants for att forklara antingen
Iénsamheten inom en bransch eller skillna-
dernailonsamheten mellan branscher? Re-
dan en ytlig genomgang av litteraturen (ta-
bell 1), dar man jamfort de inre och de ytt-
re faktorernas betydelse for lonsamheten,
later oss forsta att de inre faktorerna i regel
ar mycket mer betydande an de yttre fakto-
rerna’.

Hur skall vi klassificera de foretagsspe-
cifika faktorerna? Ett sitt ar att folja upp-
laggningen i Cater (2003), dar det snidvaste
aggregatet ar den kunskap (knowledge)
som foretaget besitter. Foretagets formdga
(capability) inbegriper kunskapen men
ocksa ett antal flera attribut. Resurserna
(resources) innefattar, utover bade kun-
skap och formaga, d&ven andra omraden dar
kéllorna till konkurensfordelarna kan hit-
tas. En sadan presentation av kallorna till
konkurrensférdelarna motsvarar inte helt
den uppliaggning som utarbetats av Amit
och Schoemaker (1993), Hansen och Wernerfelt
(1989), Peteraf (1993), Barney (1997) eller t.ex.
Peteraf och Bergen (2003), men den fungerar
ratt bra iillustrativ syfte®.

DET RESURSBASERADE SYNSATTET —
KOPPLINGAR OCH PROBLEM

Den resursbaserade synen péa foretaget kan

alltsa tolkas som en reaktion pa de tidigare
mycket forenklade modeller som anvants i
industriell organisation och i mikroteorin. I
det resursbaserade synsittet vill man for-
klara foretagets konkurrensfordelar genom
att koppla samman det foretagsekonomiska
tdnkandet med nationalekonomin och or-
ganisationsteorins grundvalar (Hoopes et
al., 2003, s. 897). Man kan hiavda att en djup
branschkidnnedom bidrar till en mer nyan-
serad bild av konkurrensfordelarnas ur-
sprung och pa sétt och vis identifierar bygg-
stenarna for t.ex. residualefterfragan och
produktdifferentiering. I basta fall erbjuder
detta nya ingredienser till modern empirisk
industriell organisation.

Betriffande det s.k. resursbaserade
synséttet har forhallandet mellan data och
slutsatserna ofta kritiserats for att vara tau-
tologiskt. Enligt Hoopes (2003) under-
stryks anda det nira sambandet med in-
dustriell organisation om man endast kon-
centrerar sig pa karnstoffet (resursernas
varde och den begransade imiterbarheten).
Da kommer synsattet synnerligen néra det
varde-pris-kostnad-narmandeséttet och sé-
lunda i ndra koppling till teorin om foreta-
get inom industriell organisation och de
dartill anslutna férhandlingsmodellerna (se
Tirole, 1988, s. 21-24).

Den inre och den yttre skolan kan ocksa
kopplas ihop utgdende frdn hur konkur-
rensfordelarna manifesteras. Den inre sko-
lans perspektiv kan indelas i ovannamnda
resurs-, kapabilitets- och kunskapsbasera-
de perspektiv (RBV, CBV respektive KBV).

Konkurrensfordelarna syns i form av
kostnadseffektivitet i forhallande till kon-
kurrenterna, vilket innebidr en hogre ge-
nomsnittlig lonsamhet. Skalférdelarna kan
ocksé ge upphov till bestdende konkurrens-
fordelar, likasd produktdifferentieringen,
ifall den utgor grunden for en langvarig mo-
nopolistisk konkurrens.

Existensen av konkurrensfordelar inne-

5 Bowman & Helfat (2001) ldgger fram ytlerligare resultat och erbjuder en mera téckande sammanfatining over denna litteratur.

6 Foretagets majligheter att paverka strukturen och institutionerna i sin omgivning sami att omstrukturera sina egna resurser
bildar en ldink som forenar de inre och de yitre faktorerna. Delta kan ses som en form av de s.k. dynamiska kapabiliteterna (Teece,
2003; Kyldheiko, Sandsrom & Virkkunen., 2002). Vir behandling av de foretagsspecifika faktorerna kunde givetvis inbegripa dven
dessa dynamiska kapabiliteter, men eftersom operationaliserandet av variablerna dr langt ifran slutfort behandlas dessa inte hér.
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Kallor till konkurrensfordelarna

N

Yitre Foretags-
faktorer Taktorer
Industriell RBV CBY KBV
organisation
) - —— —r

Yttre skolan

N

|
Inre skolan

Konkurrensfordelarna syns i form av

Kostnadseffekt.

Skalfordelar

| Differentiering

Figur 1. Yttre och inre skolorna och konkurrensfordelarna.

bar i sig ingenting problematiskt for kon-
kurrensuppfoljningen, utan viktigare ar att
notera huruvida dessa anvinds for att cka
eller alternativt begrinsa konkurrensen.
For att forstd detta vore det viktigt att ha
insikter om en konkurrensfordels storlek
och varaktighet (livscykel) och om mal-
gruppen som bertrs av denna fordel (se
Virtanen 1998, s. 106-116).

Anviandningen av en konkurrensfordel
for att beframja eller begriansa konkurren-
sen kan ocksa jamforas utgaende fran den
inre och den yttre skolan som i tabell 2.

Att lata den foretagsstrategiska littera-
turen paverka ett omrade som traditionellt
hort juridiken och nationalekonomin till
kan vicka farhagor hos de mest renlirda i
dessalager. Farhagorna saknar 4nda grund,

Tabell 2. Konkurrensfordelarnas roll och de tva skolorna.

Bru

k av konkurrensfordel

Konkurrensheframjande

Konkurrenbegransande

Yttre skola 1. Forbattrandet av kostnadseffektiviteten 1. Prissamarbete (kartell, dolt )
2. Minskning av bytes- eller omstéallnings- 2. Uppdelning av marknaden
kostnaderna 3. Missbruk av dominerande stallning
3. Tillbakatradandet frin ens dominanta 4. Konstgjord hdjning av bytes- eller
position omstallningskostnaderna
Inre skola 1. Produktdifferentiering 1. Missbruk av konkurrensfordel, for att

2. Beframjandet av innovationsaktiviteten

hindra intrade.

75
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eftersom metoderna i empirisk industriell
organisation dven i fortsattningen ar av av-
gorande betydelse i konkurrensuppfolj-
ningen. Den empiriska forskningen har hér-
vidlag att visa upp en mangfald av riktning-
ar samtidigt som metoderna, inte minst
mikroekonometrin, blivit alltmer avance-
rade. Huvudlinjerna har utgjorts av mellan-
branschundersokningar samt av analyser
av enskilda branscher. I jamforelse mellan
olika branscher har den traditonella SCP-
analysen som sagt spelat en stor roll, samti-
digt som branschvisa undersokningar i allt
storre grad forlitat sig pa strukturella mo-
deller (t.ex. efterfragan och utbud) med ett
optimeringsbeteende i bakgrunden. Rikt-
ningarna inom empirisk industriell organi-
sation kan illustreras som i figur 2.

KONKURRENSUPPFOLJNINGENS
NYA MODELL

Vart narmandesitt i konkurrensuppfolj-
ningen kan i grova drag beskrivas enligt fol-
jande. Forst behovs en allmin genomgang
som kan identifiera i konkurrenstermer po-
tentiella problembranscher (-marknader).

For detta andamaél kan vi anvanda oss av de
standardiserade verktygen och matinstru-
menten fran industriell organisation.

I den forsta genomgangen sallas bran-
scher/marknader som kan utséttas for olika
kontrollindikatorer, till vilka en hel uppsatt-
ning av den industriella ekonomins empi-
riska metoder eller andra indikatorer (som
t.ex.iPosner 2001) hor. Framst intresserar
vi oss for variabler/attribut som enligt t.ex.
Kamerschen (1979) kan befriamja kollu-
sion, dvs.:

A. Antalet foretag pd marknaden och deras
relativa storlek

Priselasticitet
Produktdifferentiering
Intradeshinder
Konkurrensformer
Vertikal intergration
Efterfrageaspekter
Fasta kostnader
Transportkostnader
Import
Anbudsforfarande
Framtida forvantningar

FRE-C I emMMmOO®

EMPIRISK INDUSTRIELL ORGANISATION

e

SCP

Reducerade former

PN

N

Branchvis forskning

i

NEIO, dvs.

Testning av

Reaktionsfunktioner

strukturella analyser

hypoteser

776 Figur 2. Ansatser i empirisk industriell organisation. (Kélla: Kadiyali, 2001)
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Allmén granskning

—> Inga skal

|
Potentiella problemfall

Beslutsindikationer

> Inga skal

|
Misstankta fall

Fallstudier

—b Inga skal

Sannolika problemfall

Ekonomiska- och konkurrenspolitiska
linjedragningar

Konkurrensmyndigheternas atgéarder

Figur 3. Konkurrenstillsynens grova ram.

Ifall de anvianda indikatorerna antyder kon-
kurrensmassigt problematiska fall, tas de
marknader upp for en nidrmare under-
sokning. I dessa fallstudier kan man sedan
utreda huruvida det handlar om t.ex. sam-
arbete som resulterar frdn marknadens
struktur, eller huruvida lonsamheten mera
har att gora med olikheter i de foretagsspe-
cifika resurserna eller i formagan att utnytt-
ja dessa resurser.

Foljer man referensramen (figur 3) fran
borjan till slut, skulle det alltsd innebara att
man granskar hela filtet fran de grova mel-
lanbranschmatten till de foretagsspecifika
resurserna och férmagorna. I vilket skede
uppfoljningen blir myndigheternas privile-
gium beror helt enkelt pa hur lattillginglig
data det finns betraffande enskilda aktorer.
Det ar dnda i manga fall sannolikt att data
som kunde avsltja enskilda aktorers kon-
kurrensfordelar underlyder sekretessbe-
stdmmelserna och darfor inte kan utnyttjas
av andra dn behoriga myndigheter.

Den forsta fasen bestar i att allmant
granska branscher/marknader. Det nya i
denna granskning ir att den indelas i en
statisk och en dynamisk del och att vi
genom att kombinera resultaten fran dessa
kan indela branscher/marknader i (sex) oli-
ka Kklasser. Dessa kan vara intressanta pa
grund av att de innebir konkurrensmaéssigt
sett antingen problembranscher eller alter-
nativt praktexempel pa fungerande kon-
kurrens (s.k. best practice-branscher). Det
nya med denna modell dr just méalet att ock-
sd hitta praktexempel pa fungerande kon-
kurrens. 1 forsta skedet aterfinns dessa i
“inga skil’-resultaten och ar av intresse
med tanke pa de insikter man forvarvar for
att beframja konkurrensen pa andra
marknader.

Marknadstyper

Klassificeringen av branscher eller markna-
der enligt de statiska och dynamiska indika-
torerna sker enligt foljande. En i statiskt
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hianseende problematisk bransch far viardet
1 medan branschen forses med virdet 0 om
inga problem kan identifieras.

I den dynamiska granskningen faster vi
oss vid den temporala utvecklingen av de
variabler som antas ha betydelse fér kon-
kurrenssituationen pa marknaden. Om ut-
vecklingen verkar gynna konkurrensen ges
vardet "+”, en negativ utveckling forses
med ”-” och en statisk utveckling eller en
utveckling som &r svar att tolka ges vardet
70",

Den allmiénna granskningen ger alltsa
som resultat de dimensioner som presente-
ras i tabell 3. Den dynamiska utvecklingens
0-viarde kan ocksd handla om en situation
dar en entydig utvardering inte ar mojlig,.

Tabell 3. Statiska och dynamiska indikato-
rerna.

Betraktnings- Potentiella Omstandig-
vinkel konkurrens heterna for
massiga konkurrens ar
problem goday/blir battre
Statisk 1 0
Dynamisk - | 0 | +

Tabell 4. Marknadstyper med beskrivning.”

Typ
(Statisk.,
Dynamisk.)

Exempel (beskrivning)

Potentiellt konkurrensutsatt
bransch, dar dynamiken
forstarker denna utveckling.
Praktexempel pa fungerande
konkurrens.

A (0, +)

Potentiellt lite hinder for
fungerande konkurrens. Ute-
bliven dynamik kan &terspegla
ett visst utvecklingsstadium.

Bransch med potentiella
problem, men dar utvecklingen
ar gynnsam.

Inga problem i statisk bemar-
kelse, men oroande utveckling
som kréver uppféljning.

Koncentrerad marknad, orim-
ligt hog relativ prisniva, ingen
eller svartolkad dynamik.

Koncentrerad marknad, orim-
ligt hog relativ prisniva, och
utvecklingen gar i samre rikt-
ning.

De eftertraktade marknadstyperna A—F har
da, utgaende fran ovanstaende tabell, grup-
perats i tabell 4 tillsammans med allminna
beskrivningar av typexempel:

Vilka matt skall anviindas?

Matten som anvinds i de olika granskning-
arna varierar men kan i princip utgoras av
matt som beskriver variablerna i ovan-
ndmnda Kamerschens lista. I den statiska
granskningen kan man anvinda sig av
koncentrationsgraden, Herfindahl-Hirsch-
mann-indexet eller den sammanlagda
marknadsandelen for de n storsta foretag
(CR,,). Beslutsreglerna kunde folja de av
Kamerschen (1979), t.ex. att det ar oro-
viackande niar CRy overstiger 50 %; antalet

foretag pa marknaden kan ju signalera hu-
ruvida det finns potentiella konkurrenter
for att halla oskaliga prishojningar i schack.
Att kdnna till intrddeshindren ar ocksa
viktigt, eftersom detta ger en uppfattning
om huruvida den potentiella konkurrensen
kan eliminera 6verstora vinster (contesta-
ble market) eller om aktorerna tillats agera
iskydd av t.ex. ett strategiskt hinder for ny-
etableringar. Den relativa prisnivdn eller
skillnaderna i prisnivin mellan olika omréa-
den (marknader) kan studeras med t.ex. ¢-
test som bygger pa oberonde stickprov. Da
bor man givetvis beakta bakomliggande
faktorer, sasom kostnader och efterfragan.

I den dynamiska granskningen kan ut-
vecklingen av motsvarande karakteristikor

7 Beskrivningarna innehdller nu exempel pd siljarens marknadskraft. [fall vi har en marknad ddr koparen har marknadskraflen
(monopson eller oligopson) skall prisnivan naturligtvis tolkas annorlunda.
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beaktas, men speciell uppmarksamhet bor
fastas vid foljande punkter:

1. Fordandring i antalet foretag samt
koncentrationsgraden

. Forandring i prisnivan
. Entry/exit i branschen
. Innovationsgrad

Ot s~ W DN

. Ovriga konkurrensformer
(t.ex. reklam)

6. Branschtillvaxt (efterfragan)

Med hjélp av dessa indikatorer borde det
vara mojligt att klassificera en marknad, en
bransch till ndgon av kategorierna A-F'i ta-
bell 4.

I det fall att vi identifierar seriosa pro-
blembranscher blir foljande steg att med
hjalp av konkurrensuppfoljningens empi-
riska metoder niarmare studera ifragava-
rande marknad.

Vilken roll spelar den inre skolan?

Om ovanstaende analys tyder pa att en eller
flera aktorer har en marknadskraft som en-
ligt den konventionella synen kunde tolkas
som potentiellt vilfardssidnkande, ar det
skil att granska huruvida detta stall-
ningstagande ir legitimt. Finns det faktorer
som detta foretag dr sa mycket béttre pa att
det ger upphov till en rdttmdtig domine-
rande stédllning? Om dominansen ar en f6ljd
av en sadan lyckad anviandning av fore-
tagets resurser, skulle en konventionell
strukturalistisk ~ policyrekommendation,
namligen att gora strukturen mera ato-
mistisk, vara ett olyckligt beslut som skulle
forbise att marknadskraften 4r en naturlig
del av konkurrensprocessen. I konkurrens-
processen striavar ju foretagen efter att
med hjélp av sina resurser 16sgora sig fran
konkurrenstrycket, och denna process blir
darfor en riacka av innovationer och mo-
tinnovationer (betr. bade processer och

1. Resurserna

I
Omformas

\

2. Socio-tekniska processer
— bl.a. svéra att imitera

7
Bildar
¥
3. Formaga, 4a. Konkurrensfordelarnas
karnkunnande ursprung
— Métare
Skapar

N

4a. Konkurrensfordel

Gverfars till nyttighete%

5. Prestanda
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Figur 4: Resurserna och prestandan.
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nyttigheter), som i sig kan tka valfarden.

Hur kan man identifiera och framforallt
mata kéillorna till konkurrensférdelarna?
Data som behdvs for att faststilla huruvida
ett foretag ar overldgset pa grund av att det
utnyttjar sina resurser pa ett overliagset
satt ar ofta svartillgangligt. Denna uppgift
skulle darfor i manga fall tillfalla myndighe-
ter med tillgang till behovliga uppgifter.
Man har ocksa fragat huruvida det 6verhu-
vudtaget ar mojligt for tillsynsmyndighe-
terna att fa reda pa konkurrensfordelarnas
ursprung. Om detta vore mojligt skulle dven
konkurrenterna gora det, och fordelen
skulle forsvinna.

Diskussionen mellan Rouse & Dallen-
bach (1999, 2002) och Levitas & Chi (1999)
ger ett svar pa denna fraga. For att identifi-
era aktorer med konkurrensfordelar kan
man forlita sig pa olika matt/mitare. Detta
innebar att man i ridckan fran resurserna till
prestandan (figur 4) inte behover ga tillba-
ka langre an till punkt 4b om man endast
onskar att verifiera existensen av sidana
fordelars.

Figuren ger dnnu inte vid handen vilka
de avgorande métarna eller matten ar som
verifierar existensen av resurser eller re-
surskombinationer. Det finns en mangd
undersokningar dar man har forsokt identi-
fiera variabler och méitare som forklarar
framgang utgaende fran foretagens resur-
ser. Vi har sammanfattat nigra av dessa
undersokningar i tabell 5.

SAMMANFATTNING

Vihar ovan redogjort for hur en meningsfull
framtida konkurrensuppféljning kunde se
ut. Vi hoppas att vi har kunnat betona vik-
ten av att forstd den betydelse som fore-
tagsspecifika karakteristikor har for jamvik-
ten pad marknaden och att vi har kunnat
overtyga ldsaren om att ett narmandesétt
som grundar sig pa den traditionella struk-

turalistiska synen i varsta fall kan forbise
mycket relevant information. Vi har darfor
foresprakat ett s.k. eklektiskt narmande-
satt, dar den av Chicagoskolan foretradda
effektivitetshypotesen tillsammans med
den resursbaserade synen péa foretaget bor
kunna spela en betydande roll. En sadan
eklekticism bor alltsd under inga omstin-
digheter forviaxlas med egenmiktighet,
utan den boér narmast ses som ett forsok att
vid behov kombinera och berika de viktiga
insikter som olika synsétt bidrar med. For-
delen med att inte lata sig bindas till en viss
skola utan att efter kritiskt omdome kunna
utnyttja en mangsidigare och mer sofistike-
rad "verktygslada” kan knappast vara till
skada i en stravan efter att forsta konkurr-
rensens sanna natur. Med insikter om de in-
re faktorernas paverkan kan man i alla fall
undvika att a priori se kritiskt pa storfore-
tag. Det finns &nnu manga obesvarade fra-
gor, och en synnerligen viktig bland dessa
ar i hur stor grad de ekonomiska och kon-
kurrenspolitiska linjedragningarna far pa-
verka uppfoljningsprocessen. Det ar klart
att dessa linjedragningar utgor en viasentlig
del av den kontext som styr konkurrenstill-
synen, men for konsistensen och kontinu-
iteten borde vissa grundldggande principer
formuleras. Vidare kan man dryfta huruvi-
da ett ovan beskrivet nirmandesitt lampar
sig som gemensam kommunikationsplatt-
form for de av konkurrenslagstiftningen be-
rorda parterna. Ytterligare kan man ockséa
dryfta i vilken utstriackning detta nirman-
desatt kan utnyttjas nar det galler att utvar-
dera hur ny lagstiftning kommer att foéran-
dra konkurrensen pa de berorda markna-
derna, ett tema som ar mycket aktuellt och
utmanande.

8 Om man ddremot onskar forsta hur konkurrensfordelar uppstdr och hurdan t.ex. deras livscykel dr, kan man fd lov att gd dnda
tillbaka till de specifika resurser foretaget har och hur dessa utnyttjas.
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Tabell 5. Sammanfattning av empiriska undersokningar om konkurrensfordelar.

Adb-programvara

ligande av program-
vara

¢) Rétt storlek p8 sats-
ning samt god ledar-
skap

d) Att halla 0. adminstr.
tidtabell

¢) Overskriden
budgeterad arbetstid

d) Fordrdjning av
projekt i forh. till
projektens langd

Forfattare/ Variabler Matare Slutsatser

Land(sdel)/

Bransch

Ethiraj et al. a) Kundspecifika a) Kundforhallandenas Ihéllande konkurrensfordel
(2004) / formagor langd frén ratt satsning och
Indien / b) Design och forverk- b) Fel i programvara tidtabellsenlighet

Schroeder et al.
(2002)/

164 foretag

i fabriksindustrin i
Tyskland, Japan,
USA och Stor-
britannien/
elektronik- &
verkstads- och
bilindustrins
undelverantorer

a) Foretagsspecifika
processer

b) Foretagsinternt
larande

¢) Yttre larande

Se Schroeder et al.
appendix

a) — ¢) Nyckelroll i att
forklara foretagets
overlagsna prestanda

Brush &Artz
(1999)/
USA/veterinar-
medicin (keldjur)

a) Sokteoretiska varia-
bler

b) Kundernas upple-
velser

¢) Trovardighet/ for-
troendeaspekter

a) Produkternas
(mediciner, vacci-
ner) pris och urval

b) T.ex. upplysning,
kvalitet och snabb-
het p8 service

¢) Uppratthéllande av
patientregister

d) Diagnostisering och
specialvérd

Konkurrensfordelens

ursprung:

a) L8ga priser, brett urval
(t.ex. djurpensionater )

b) Kontinuitet i kundfor-
héllandet

¢) Medicinskt kunnande,
profylaktisk vard/rad-
givning

Henderson & Cock-
burn (1994)/USA
& Europa/ldke-
me-delsindustrin

a) Nivan pd expertis
inom visst veten-
skapsomréde

b) Specialisering pa
viss sjukdomsgrupp

¢) Arkitektonisk kompe-
tens

a) + b) Vetenskapliga
publikationer, paten-
ter

¢) Vetenskapliga publi-
katioener som grund
for rekrytering.
Satten pd vilka
forskningsmedel
allokeras

Foretagsspecifika faktorer
avgorande i fréga om
marknadsstallning

De som anvénder
c)-maéttet ar produktivare
liksom de som fordelar
forskningsmedlen icke
centrerat (forsknings-
portfolierna inverkar pa
resultaten)
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LARS OXELHEIM®

PROFESSOR

Transparens och ekonomisk tillvdxt har under senare blivit mycket vanligt forekommande
ord i samhdllsdebatten. A ena sidan har brist pd transparens anvdnts som forklaring till
Sforekomsten av foretagsskandaler som Enron, Worldcom och Parmalat med formodade ef-
Jekter pa tillvdzten. A andra sidan anvinds transparens framdtblickande i Lissabon stra-
tegin som — via den Gppna samordningsmetoden — en vdig till forbatirad tillvdzt. Mycket fd
Sforskmingsrapporter har dock dgnats dt att knyta samman transparens och tillvdxt. Trans-
parens dr ett mangtydigt och situationsbundet ord med informationsasymmetri som nagon
Jorm av minsta gemensamma namnare. Denna artikel analyserar i vad mdn de nya Inter-
national Financial Reporting Standards (IFRS), som infordes for europeiska foretag fran
och med januari 2005 kan tinkas bidra till minskad informationsasymmetri, ldgre kapital-

kostnad, okade investeringar och pd makronivad till hogre tillvdt.

Transparens, IFRS
och ekonomisk tillvaxt

INLEDNING

rden transparens och ekonomisk till-

vdxt ar tva vanligt forekommande ord i

den ekonomisk-politiska debatten i Fin-
land. I forskningssammanhang finns det
dock mycket fa redovisade studier av kopp-
lingen mellan dessa fenomen. Medan in-
tresset for ekonomisk tillvixt dr av histo-
riskt ursprung ar intresset for begreppet
transparens nagot nytt i sdvil debatten som
forskningen. Som ett exempel pa det 6kade
intresset for begreppet transparens inom
forskningen kan ndmnas att ordet transpa-
rens forekommit i working papers fran pre-
stigefyllda National Bureau of Economic
Research endast vid 32 tillfallen under peri-
oden 1974-2005; med forsta tillfallet sa
sent som 1993 och med de flesta tillfallen i
working papers utgivna efter ar 2000 (Forss-
baeck & Oxelheim, 2006). Intresset synes
ha ¢kat med utvecklingen av informations-
teknologin.

Innehéllet i ordet kan variera fran situa-
tion till situation, men en brist pa transpa-
rens innehaller som minsta gemensamma
namnare nagon form av informationsasym-
metri. I praktiken handlar det ofta om att
det ar svart att forstd den forda politiken
och en osédkerhet om vad nista drag kom-
mer att bli. Priset for denna brist pa trans-
parens visar sig i form av en politisk risk-
premie, som konkret kan 6versittas till ute-
bliven tillvixt (Oxelheim, 1996). Lissabon-
strategin — med sitt recept for hur EU skall
forvandlas till véarldens mest konkurrens-
kraftiga kunskapsekonomi — forutsatter i
anviandningen av den ¢ppna samordnings-
metoden forekomsten av transparens
(Gustavsson, et al, 2005). Den underlig-
gande kausala kedjan bygger pa att okad
transparens kring den forda politiken leder
till minskad politisk risk, en ligre premie
for denna risk i kapitalkostnaden, hogre in-
vesteringar och fér samhallet som helhet en

* [nstitutet for Ekonomisk Forskning, Lund och Institutet for Naringslivsforskning (fd. IUI), Stockholm.
Ordforande i det Svenska Nditverket for Europaforskning i Ekonomi.
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hogre ekonomisk tillvixt. Har ser vi da till
politisk risk som ett makroekonomiskt fe-
nomen som drabbar alla, men dar sarbarhe-
ten kan variera fran foretag till foretag. Det
finns dock ocksa en politisk risk dir inte ba-
ra sarbarheten utan ocksa sjilva risken kan
vara foretagsspecifik. Det handlar d& om
situationer dar politiker ingriper med fore-
tagsanpassade skraddarsydda program
med syfte att exempelvis locka ett enskilt
foretag till landet. Har signalerar politiker-
nas forfarande en osékerhet till konkurren-
terna om vem som star pa tur att harnast fa
en sddan behandling som radikalt kan &and-
ra konkurrensforhallandena for det enskil-
da foretaget (Oxelheim & Ghauri, 2004).

[ affarsvirlden visar sig bristen pa trans-
parens ofta i kommunikationen mellan dem
som har insyn i ett foretags affarer (sk. insi-
ders) och dem som ar intressenter i detta
foretag men som saknar insyn (sk. outsi-
ders). Teoribildningen kring utbud och
efterfrdgan pa foretagsspecifik information
ar dock bristfallig (Bushman et al 2004) och
detta giller om maojligt i 4n hogre grad nir
utbud och efterfragan sitts i samband med
ekonomisk tillvixt (Oxelheim, 2006). Som
en grundpelare ses dock tillgdngen péa in-
formation som en central determinant for
effektiva beslut om resursallokering och
tillvixt i en ekonomi (Levine, 1997).

Kostnaden for brist pa transparens for-
vantas visa sig i form av en agentkostnad
och riskpremie som leder till en ligre var-
dering av foretaget. Forbattrad transparens
i det enskilda foretaget kan salunda forvan-
tas visa sig i form av en hogre viardering, 14-
gre kapitalkostnad, och ¢kade investering-
ar. Det enskilda foretaget kan med olika
metoder arbeta for att relativt till sina kon-
kurrenter forbattra sin egen transparens
och pé det sittet sinka sin kapitalkostnad
(Oxelheim, 2001, Reese & Weisbach, 2002,
Oxelheim & Randoy, 2003). Sma och me-
delstora foretag ser ofta mindre maojligheter
att komma fram denna vig. Pa nationell och
regional niva finns det salunda skal fér poli-

tikerna att intressera sig for informations-
asymmetrin. Man kan arbeta for bittre
transparens via det nationella eller regiona-
la regelverket. Ceteris paribus leder denna
forbattring till hogre tillvaxt. Inforandet av
International Financial Reporting Stan-
dards (IFRS) inom EU ar 2005 utgor ett sa-
dant forsok pa regional niva. Som ett steg i
riktning mot forbattrad transparens skall
alla (med nagra fa undantag) noterade mo-
derbolag inom EU ha konverterat sin kon-
cernredovisning till IFRS fran och med ar
2005.

[ denna artikel diskuteras i vad man nu-
varande utformning av IFRS kan utgora ett
bidrag till forbattrad transparens, liagre
kostnader for informationsasymmetri, 14g-
re kapitalkostnad, hogre investeringar och i
forlangningen hogre ekonomisk tillvaxt i
Finland eller EU som helhet. Det foreligger
dnnu inte mer an knappt ett fullt ars infor-
mationsflode med IFRS, vilket betyder att
den empiriska analysen kommer att vara
underordnad det normativa budskapet. Ar-
tikeln handlar om informationen kring ett
specifikt fenomen; hur mycket foretagets
prestation verkligen paverkats av forand-
ringar i makroekonomin under redovis-
ningsperioden. Oavsett redovisningsteo-
rins manga olika infallsvinklar sd handlar
det hir om kommunikation av information
med betydelse for forstaelsen av foretagets
inneboende konkurrensformaga och for
dess framtida formaga att generera intak-
ter.

FOREKOMSTEN AV OPTIMAL
TRANSPARENS

Brist pa transparens har ofta angetts som
huvudforklaring till att méanga av senare ars
stora foretagsskandaler — sdsom Enron, Ty-
co, Worldcom, och Parmalat — fatt nd smétt
obegripliga proportioner. I den debatt som
foljt har det implicita antagandet varit att
Ju mer imformation fran foretaget desto
bdttre. Det rimliga i ett sddant antagande
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kan dock allvarligt ifragasattas (Morris &
Shin, 2002). P4 vigen innan mottagaren
drankts i information och lamnats i forvir-
ring finns sannolikt ndgot tillstdnd som kan
betecknas som optimal transparens
(Oxelheim, 2006). Optimal kan da syfta pa
mottagaren av informationen, dvs. den ut-
omstaende intressenten som vi hér kan lata
representeras av aktiedgaren utan insyn.
Optimal kan ocksa syfta pa foretagets infor-
mationsfléde och forhallandet att det finns
en ovre informationsnivd som man inte
skall passera for att undvika att for kon-
kurrenterna avsloja kéansliga forhallanden
kring foretagets vinstmojligheter (Verrec-
chia, 2001). Optimal i bada dessa avseen-
den bor i ett langre perspektiv sammanfal-
la. Den utomstdende aktiedgaren far kan-
ske revidera sin syn pa informationskravet i
perspektivet av den skada som de "sista” in-
formationsbitarna p& marginalen kan till-
foga foretaget.

En tredje tolkning av ordet optimal kan
gélla foretagsledningens perspektiv. Teori-
bildningen inom féretagsfinansiering och
corporate governance ar har mycket cynisk
och finner ménga anledningar till att fore-
tagsledningens optimala informationsgiv-
ning kommer att avvika fran de bada for-
merna som nimndes ovan (Jensen & Mur-
phy, 1990, Oxelheim & Wihlborg, 2003,
Oxelheim & Randoy, 2005). Foretagsskan-
dalerna vérlden 6ver har ocksa lett till re-
kommendationer och lagstiftning i form av
exempelvis Sarbanes-Oxley Act i USA och
Transparency Directive inom EU. I det se-
nare avseendet forvantas IFRS medverka
till 6kad transparens.

OSAKERHET OM FORETAGETS RESULTAT
OCH KONKURRENSKRAFT

Osdkerhet om foretagets verkliga presta-
tion eller resultat kan sjalvklart ha manga
kallor och forekomma hos manga intres-
sentkategorier. Som nimndes inledningsvis
fokuserar vi har pa osikerheten som gene-
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rerats av forandringar i foretagets makro-
ekonomiska omgivning. En for foretaget
positiv (negativ) utveckling pa valutor, ran-
tor och priser kan ha "blast upp” (sinkt) re-
sultatet pa ett siatt som ger felaktiga signa-
ler om foretagets konkurrenskraft om inte
dessa resultateffekter fortydligas pa ett el-
ler annat sétt.

Vad galler de olika intressentkategori-
erna skiljer vi pd dem som har insyn i fére-
taget — exempelvis VD, foretagsledningen,
styrelsen med ordférande som har nagot att
rapportera — fran de som saknar insyn och
behover information — sdsom analytikern,
pensionsforvaltaren, eller aktiespararen utan
insyn och koppling till foretaget. For att
forenkla framstallningen kommer foretags-
ledningen nedan att std som representant
for utbudet av och aktiedgaren (utan insyn)
som representant for efterfrdgan pa fore-
tagsspecifik information.

Osédkerheten om resultateffekterna kan
iprincip uppsta pa manga satt men skall héar
diskuteras i form av ett kommunikations-
problem mellan foretagsledningen och aktie-
dgaren. Osdkerheten kan i varsta fall aven
gilla ledningen, och styrelsen i den hin-
delse de inte dgnat tillracklig uppmarksam-
het och kraft at att analysera de makroeko-
nomiska effekternas snedvridande inver-
kan pé bilden av foretagets egentliga pre-
station och konkurrenskraft. I detta fall —
som dessvirre synes vara vanligt fore-
kommande — finns det inte sd mycket att
rapportera till aktiedgaren. I basta fall kan
man flagga for att effekter kan forekomma.
I sdmsta fall kan man i rapporteringen (oav-
siktligt) vilseleda.

MAKROEKONOMISKA EFFEKTER PA
FORETAGET

I dagens ekonomiskt och finansiellt integre-
rade varld dr det svart att i sinnevirlden
finna ndgot exempel pa ett foretag som inte
paverkas av hindelserna i den globala eko-
nomin. Det finns sdlunda ingen ursakt i
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nagot foretag for avsaknaden av en kvalifi-
cerad analys av samspelet mellan foretaget
och dess makroekonomiska omgivning.
Teoribildningen inom finans 4r som ovan
namnts cynisk och ser manga mojligheter
for foretagsledningen att anvinda de mak-
roekonomiskt genererade effekterna till sin
egen fordel. Oavsett kommunikationsstra-
tegin ar det att jamfora med tjanstefel av en
ordforande att inte be foretagsledningen
om en niarmare analys av resultatet som det
ser ut efter att hansyn tagits till den makro-
ekonomiska utvecklingen. Det bor — med
andra ord —i varje foretag finnas ett sofisti-
kerat material att rapportera.

IAS 1 (rev 1997) — ett forsok att minska

informationsasymmetrin

Lat oss salunda anta att foretagsledningen
gjort en kvalificerad analys. Hur stor del av
resultatet av denna skall foretaget fora vi-
dare till aktiedgaren via pressmeddelanden
och redovisningshandlingar? Vilken infor-
mation efterfragar den "upplyste” aktiedga-
ren? Vad ar att se som “optimal transpa-
rens” for utbudet av information fran fore-
taget till aktiedgaren? IFRS kan ses som ett
stéallningstagande till detta informationsut-
byte och till graden av transparens kring
foretagets prestation under makroekono-
misk osdkerhet. I International Accounting
Standard 1 (IAS 1, Rev 1997) kunde man
skonja ett trendbrott. I denna standard
uppmuntras foretaget i paragraf 8 att pre-
sentera en analys av effekterna pa foreta-
gets resultat till f6ljd av fordndringar i de
viktigaste faktorerna i den omgivning i vil-
ket foretaget arbetar. Foretaget uppmunt-
ras dérvid att ge en beskrivning av vilka
dessa faktorer ar, hur stora resultateffekter
foréndringar i dessa dr foérenade med och
med vilken policy for riskhantering man ar-
betar. Som ofta blir fallet med regler och re-
kommendationer som &r starkt exponerade
for lobbygrupper blev resultatet ganska
tandlost &ven hér.

Genom att i rekommendationen inte

kriva nadgon kvantitativ analys av effekter-
na uteblev informationsforbéttringen. En
studie av de globala bil- respektive pap-
persindustrierna visar att rekommendatio-
nen i de flesta fall bara ledde till forklaring-
ar av typen; en "olycklig” utveckling av vik-
tiga valutakurser har givit en negativ effekt
pa resultatet (Oxelheim, 2003). I bésta fall
kunde man finna ett omndmnande av ad
hoc-karaktar av ndgon enstaka makrovaria-
bel. Nér det géllde storleken pa inverkan pa
resultatet —i de enstaka fall variablerna om-
namnts overhuvudtaget —beskrevs den ofta
utan siffror; som stor, liten, eller forsumbar.
Att bara ndmna variabler i form av kategori-
er och sedan tala om stora eller sma effek-
ter ar pa sin hojd att se som en "ursakt” for
ett daligt resultat, men utan informations-
varde for en framatblickande aktiefdgare.
Sammanfattningsvis gav inget av de totalt
studerade 62 foretagen (varav ett finskt)
information som gjorde det majligt for den
utomstdende aktiedgaren att bilda sig en
uppfattning om det "uthalliga” resultatet —
dvs. resultatet exklusive inverkan fran ma-
kroekonomiska fluktuationer.

IFRS/IAS 1 inom EU

IAS 1, som den é&r formulerad inom IFRS
och implementerad 2005 inom EU, inne-
halleristort sett samma krav som ovan men
med en eventuell uppmjukning. Foretaget
uppmuntras inte langre explicit att lamna
information, utan i paragraf 9 (att jamforas
med paragraf 8 i IAS 1997, rev) antyds bara
en praxis genom att det namns att manga
foretag lamnar information enligt ovan.
Daremot sd anger paragraf 116 inom en
annan sektion av IAS 1 tydliga krav pa upp-
lysningar med relevans for det omrade vi
diskuterar. Foretaget skall sdlunda precise-
ra de viktigaste antagandena om framtiden
och andra viktiga bedémningar av osiker-
hetsfaktorer, som kan vara betydelsefulla
for tillgdngar och skulder foljande ar. Pa-
ragraferna 117-124 ger mer detaljerade
anvisningar, men oppnar ocksa upp for un-
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dantag. Paragraf 120 skall kanske ses som
det viktigaste tilligget. Har klargors att in-
formationen under paragraf 116 skall 1am-
nas pa ett siatt som hjalper ldsaren av finan-
siella rapporter att forstd ledningens be-
démning av framtiden och ledningens syn
pa olika osidkerhetskillor i ekonomin och
deras effekter pa foretaget. Forvintning-
arna pa ett battre informationsinnehall
punkteras dock nagot i paragraf 121, som
slar fast att det inte d4r nodvindigt att visa
budgetinformation eller prognoser inom ra-
men for det krav som paragraf 116 stéller.
Kvarstar gor svagheten att det inte finns
nagot explicit krav pd en kvantifiering av
effekterna.

Kommer utbud och efterfragan pa
information att motas under IFRS?

Hur ser da optimal transparens ut sett fran
aktiedgarens synvinkel? Det galler for
denne att bilda sig en uppfattning om den
underliggande prestationen, dvs. den pre-
station som aterstar efter det att effekterna
av de makroekonomiska fluktuationerna
filtrerats bort. Pa basis av denna bild kan
denne sedan ocksa ta stillning till fragan
om de makroekonomiska effekterna ar av
en sadan storlek att nagon form av program
for riskhantering bor évervigas. For detta
krivs just en "hard” version av den ur-
sprungliga formuleringen av IAS 1 som
namndes ovan. I enlighet med denna behévs
en tydlig identifiering av vilka som ar de vik-
tigaste makroekonomiska variablerna. Den-
na information kan man bara hjilpligen
plocka fram som utomstdende intressent
medels en fundamental analys av foreta-
gets verksamhet. Helt klart finns det dock i
de flesta fall kopplingar inom koncernen,
som minskar mojligheten att framgangsrikt
genomfora denna analys som aktiedgare.
Efter att de viktigaste variablerna presente-
rats onskar aktiedigaren koefficienter, som
beskriver vilken effekt en ovintad fordand-
ring i respektive variabel far pa resultatet.
For att tillmotesgd detta krav maste salun-
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da foretaget ha genomfort en analys som
tillhandahéller dessa i en renodlad form,
dvs. fria frdn effekter kopplade till de andra
makroekonomiska variablerna som identifi-
erats. Avslutningsvis vill aktieigaren ha
upplysningar om vilket riskpolicy som til-
lampats och som foretaget avser tillampa.
Fragan ar om IFRS med IAS 1 i nuva-
rande form kan leda till optimal transpa-
rens i fraiga om de makroekonomiska varia-
blernas betydelse for utvecklingen av det
enskilda foretagets "uthalliga” vinst och in-
neboende konkurrenskraft. Kommer fore-
taget att se det som optimalt att tillgodose
den utomstdende aktiedgarens informa-
tionsbehov? Ar optimal transparens for
foretaget lika med detta behov? Det finns
sakert industrier for vilka det kan upplevas
som kansligt att ge full information om sér-
barheten for forandringar i den makroeko-
nomiska omgivningen. Detta kan exempel-
vis gilla foretag med homogena produkter
och med varldsmarknadspriser; dvs foretag
som har mycket sma méjligheter att kom-
pensera sig for oviantade makroekonomiska
handelser genom att andra forsaljningspri-
set. Utover problem med enskilda foretags
stallningstaganden bor dven “lagstiftarens”
dilemma beaktas, dvs. av att manga intres-
segrupper skall godkdnna regelverket och
rekommendationerna pa ett eller annat
satt. Ribban hamnar darfér sannolikt i pa-
ritet med vad som dr optimalt for det stora
snittet av foretag. Utover denna “mjuka”
tolkning av makten over regelverken och
dess tillkomst finns ocksd en mera konspi-
ratorisk tolkning som pekar pa ett "princi-
pal-agent” -problem, dir politikerna som
agenter har ett intresse i att behalla makten
for att darigenom skaffa sig personliga for-
delar (Fisman, 2001). Denna gren av forsk-
ningslitteraturen visar pa att en regering
kan ha ett intresse i att behélla en svag re-
dovisningskultur. Bortsett fran sistnamnda
tolkning — som far anses som mindre sann-
olik i en EU kontext — har ¢vriga hansynsta-
ganden sannolikt lett till att utformningen
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av IFRS blivit till en samling av standarder,
som inte avspeglar optimal transparens ur
aktiedgarens synvinkel. For att nd dit maste
IAS 1, paragraf 9, ges formen av en rekom-
mendation med kvantitativt innehéll komp-
letterat med ett likartat fortydligande av
paragraf 116.

MUST-ANALYSEN, IFRS OCH
AKTIEAGARENS INFORMATIONSBEHOV

Den information aktiedgaren efterfragar
bor finnas med i foretagsledningens eget
beslutsunderlag i form av resultatet av en
MUST (Macroeconomic Uncertainty Stra-
tegy)-analys (Oxelheim & Wihlborg, 2005).
MUST-analysen ger just den information
som aktiedgaren behover for att kunna bil-
da sig en egen uppfattning om vart féreta-
get ar pa vag resultatmassigt, vilket virde
foretaget har, vad foretagsledningen verkli-
gen astadkommit och huruvida denna pre-
station bor belonas med en bonus eller ej.

MUST-analysen och

informationsmajligheterna

Nar MUST-analysen anviands i foretaget
bygger den pa en identifiering av relevanta
makroekonomiska variabler som svar pa ett
frdgebatteri av typen: Var producerar fore-
taget? Varifrdn koper foretaget sina insats-
varor? P& vilka marknader séljer foretaget
sina varor och tjanster? Vilka ar foretagets
viktigaste konkurrenter? Var tillverkar des-
sa konkurrenter? Varifran koper de sina in-
satsvaror? Pa vilka marknader siljer dessa
konkurrenter? I vilka valutor har vart fore-
tag sina lan och finansiella placeringar? En
mycket viktig del i analysen &r att ocksa til-
limpa motsvarande fragebatteri pa kon-
kurrenterna. Alltfor ménga foretag genom-
for en analys som endast bestar i att plocka
fram de valutor som olika floden 16per i och
dar man bortser frdn den indirekta effekten
av de makroekonomiska variablerna via
konkurrenterna. En annan viktig dimen-
sion av analysen bestar i att analysera den

efterfrdgepaverkan som kommer via rante-
andringar och inte enbart se pa de effekter
av dessa som ar kopplade till kostnaden for
lan eller till intdkten pa finansiella place-
ringar. De flesta foretag har en tydlig kom-
mersiell rdnteexponering utan att beakta
den!

Nér alla variabler med potentiellt infly-
tande 6ver det egna resultatet identifierats
kommer som nésta steg i processen en ana-
lys med syftet att finna de variabler som har
den storsta inverkan pa resultatet. En yt-
terligt viktig bestandsdel i MUST-analysen
ar att de viktigaste variablerna identifieras
med utnyttjande av en multivariat teknik,
som tar hansyn till att valutor, rantor och
inflation dr kopplade till varandra via ett an-
tal jamviktsrelationer. Genom att anvinda
en multipel regressionsanalys kan vi fa fram
kéanslighetskoefficienter for den "rena” in-
verkan pa resultatet. For var och en av de
identifierade variablerna far vi veta effek-
ten pa resultatet av en procents ovintad
forandring; dvs effekten exklusive inverkan
frdn andra identifierade variabler.

Med hjialp av denna uppséittning kan
foretagsledningen “filtrera bort” tillfalligt
inflytande frdn den makroekonomiska om-
givningen. Det som blir kvar ar det resultat-
matt som bor anvindas i foretagets besluts-
process (och som utgor en viktig del av ak-
tiedgarens informationsbehov). MUST-ana-
lysen hjalper ocksa till med att identifiera
foretagets exponering for makroekono-
miska risker, genom att visa pa storleksord-
ningen pa de makroekonomiska effekterna
och darmed pa osdkerheten kring framtida
effekter. Ur detta kan sedan héarledas ett
behov av ett program for riskhantering.
Traditionella exponeringskoefficienter ar
statiska och partiella och kan vara direkt
vilseledande i beslutsprocessen. MUST-
analysen bidrar darfor till forbattrad riskin-
sikt genom att tillhandahélla en uppsatt-
ning exponeringskoefficienter (de ovan
diskuterade) som enkelt kan omvandlas till
"forsékringskontrakt” pa de finansiella mark-
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naderna. En rapportering av dessa koeffici-
enter hjilper salunda aktiedgaren inte bara
med filtrering av tidigare resultat och sce-
narioberdkning, utan ocksd med att forsta
foretagets riskexponering.

Optimal transparens for aktieigaren
— ett exempel

En extern redovisning som till aktiedgaren
levererar resultatet av en genomford MUST-
analys uppfyller kravet pa optimal transpa-
rens ur dennes synvinkel. Den svarar ocksa
mot en kvantifiering av innehéallet i IAS 1,
paragraf 9. Lat oss i nedanstaende enkla ex-
empel konkretisera vad denna del av den
externa redovisningen bor innehélla. Ex-
emplet innehaller en prognos 6ver resultat-
utvecklingen kommande period, men ar li-
ka belysande for en situation utan prognos.

Lat oss ta ett finskt foretag som exem-
pel. Den fundamentala analysen, som kort-
fattat beskrivits ovan, har resulterat i ett
begrinsat antal makroekonomiska variab-
ler med potentiell inverkan péa foretagets
resultat. Efter den kvantitativa analysen
har vi kunnat urskilja de tre viktigaste vari-
ablerna i form av vaxelkursen mellan den
svenska kronan och euron (SEK/Euro),
finska korta rantan samt producentpriser-
na i USA; en exponeringsbild som ganska
val speglar den finska skogsindustrins. En
depreciering av den svenska kronan far en

negativ resultateffekt pa det finska foreta-
get liksom en rantehdjning minskar efter-
frdgan och resultatet. Hojda producentpri-
ser i USA far en positiv resultateffekt.

Den kvantitativa analysen har ocksa gi-
vit oss kanslighets-/sarbarhetskoefficienter
for var och en av dessa tre variabler. Koeffi-
cienterna mater forandringen i “prestatio-
nen” efter 1 procents oviantad dndring i res-
pektive makroekonomisk variabel. Storle-
ken pa koefficienterna framgér av kolumn 3
iTabell 1.

Eftersom vi i exemplet arbetar med en
prognos behover vi som ingrediens inom ra-
men for optimal transparens veta forutsatt-
ningarna for denna (kolumn 2). Med den in-
formation som nu finns i tabellen kan aktie-
dgaren sjilv rakna ut resultateffekten av ett
annat scenario an det foretagsledningen
presenterat. Kanske ar det sé att nagot hant
som gjort att ledningens scenario ar over-
spelat och att aktiedgaren darfor vill goéra
ett nytt.

Bryter vi ner ledningens scenario ser vi
foljande: de makroekonomiska effekterna
forvantas bli [1 X (-=2) + 1 X (=4) + 2 X
(+2)] % = -2 %. Det i prognosen inne-
boende antagandet om tillvixt dr sadlunda
[8-(-2)-5]% =5%

Med den transparens som tabellen ger
kan nu aktiedgaren berdkna effekten av ett
eget scenario. Var aktiedgare vill sdlunda

Tabell 1. Exempel pa optimal transparens avseende makroekonomiskt inverkan pa

resultatet.

Prognos: Under nésta kvartal kommer resultatet att 6ka med 8 procent jamfért med foregdende kvartal.
Av denna okning utgor sdsongeffekten 5 procentenheter. Foretaget arbetar inte med sakrings-
operationer pa externa finansiella marknader

Identifierade variabler
jande antaganden

Prognosen &r baserad pa fol-

Kanslighetskoefficient: En procentenhets
okning i forhdllande till den antagna kommer
att f4 féljande effekt pa resultatet

SEK/Euro 1%
Finsk kort ranta 1%
Producentpriser i USA 2%

-2%
-4 %
2%
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veta resultatet under ett scenario dar
svenska kronan kommer att apprecieras en
procent mot euron (jamfort med ledning-
ens antagande om en depreciering pa 1 %),
finsk kort ranta forblir oférandrad (jamfort
med en uppgang pa 1 %) och producentpri-
serna i USA stiger med 2 procentenheter
(som ocksad var ledningens antagande).
Med hjédlp av sensitivitetskoefficienterna i
tabellens tredje kolumn kan vi rikna fram
resultateffekten under de nya makroekono-
miska antagandena. Resultatet jamfort med
foregidende period forvantas med detta nya
scenario okamed [-1 X (=2) + 0 X (-4) +
2X (+2) +5+5]=16%.

Antag nu att den faktiska resultat-
okningen blev 10 % under en makroekono-
misk utveckling som blev exakt den aktie-
dgaren antagit. Stallt mot prognosens 8 %
skulle utan uppfoljande analys med stor
sannolikhet de extra 2 procentenheternas
tillvixt komma att tolkas som en indikation
pa forbattrad konkurrenskraft. En uppfol-
jande resultatanalys pa basis av den fak-
tiska utvecklingen pé relevanta makroeko-
nomiska variabler visar att tillvixten borde
ha blivit 16 % och — eftersom aktiedgarens
makroekonomiska prognos besannades —
lika med det framriaknade resultatet ovan.
Néar denna tillvaxt stélls i relation till prog-
nosen blir slutsatsen att foretaget inte bara
missat tillvixtmalet utan till och med erfarit
en negativ tillvaxt. Man har tappat i uthallig
vinst och konkurrenskraft.

Ledningen borde sélunda inte fa njuta
av frukterna av en ovantad forbattring av
resultatet — en forbattring som utan vidare
analys skulle kunna ge upphov till 6kad bo-
nus, loneokningar, och hojd utdelning —
utan snarare fa anledning att forklara sig.
Forklaringen kan vara enkel och exempel-
vis ligga i att ndgon konkurrent genomfort
en kampanj under perioden. Finns ingen
godtagbar forklaring bor ledningen avkréa-
vas en plan fér hur man tinker handskas
med den signal om minskad konkurrens-
kraft man fatt och hur man tanker aterta

forlorad konkurrenskraft genom exempel-
vis okat stod till produktinnovationer savil
som innovationer i produktionsprocessen.
Helt klart ger en transparens av detta slag
den utomstidende intressenten en bittre
analysmojlighet och darmed battre maojlig-
heter till att ha synpunkter pa foretagets
skotsel. Den ¢kade transparensen baddar
salunda for en forbattrad dialog mellan
principalen och agenten — aktiedgaren och
foretagsledningen — som borde leda till 14-
gre agentkostnader och riskpremier.

SLUTSATSER OM IFRS OCH TRANSPARENS
FOR HOGRE EKONOMISK TILLVAXT

Manga aktiedgare (eller snarare deras ana-
lytiker) frestas sdkert att sjdlva forsoka
genomfora en MUST-analys. De har dock
svart att utan foretagets bistand genomfora
en saddan och far forlita sig pa att foretaget
ger information enligt Tabell 1 eller hjilper
till med den information som kravs for att
de sjalva skall kunna genomfora analyser.
Trots inforandet av IFRS vid arsskiftet 2005
finns i borjan pa 2006 ingen indikation pa
okad transparens kring de makroekono-
miska effekterna. I basta fall ser man i redo-
visningen en enstaka kanslighetskoeffici-
ent. I de flesta fall redovisar man valuta-
effekter som en klumpsumma hirledda un-
der antagandet om oforiandrade valuta-
kurser. De kommersiella effekterna av ran-
tedndringar kommenteras overhuvudtaget
inte. Att man ligger sa hir langt frdn opti-
mal transparens — sett ur den utomstiende
aktiedgarens synvinkel — kan naturligtvis
bero pa att betydelsen av denna fraga inte
fatt den prioritering i styrelsen som den for-
tjanar och att man helt enkelt inte har mer
sofistikerad information att rapportera an
den vi ser i dagens rapporter. En annan for-
klaring kan vara att optimal transparens
fran foretagets perspektiv dr att inte avsloja
for mycket om sin sarbarhet for konkurren-
terna, vilket betyder att denna installning i
forlangningen mycket val kan sammanfalla
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med optimal transparens ur aktiedgarens
perspektiv. Den sistndmnde far da forlita
sig pa ledningen utan att ndrmare forsta ut-
vecklingen.

Manga indikationer talar dock for att in-
formationsgivningen kommer att narma sig
aktiedgarens behov och efterfragan enligt
Tabell 1 ovan. Bland dessa indikationer
finns forutom sjalva momentum i utveck-
lingen av informationsteknologin: a) imple-
menteringen av IFRS och liknande an-
strangningar; b) en okad kompetens hos
analytikerkaren; c) forekomsten av MUST-
analysen och liknande analytiska angrepps-
satt; d) ett okat intresse for virdebaserad
foretagsstyrning (Value Based Manage-
ment) med behov av att skilja pd virdet
som skapats av tillfalliga faktorer och det
“uthalliga” virdet; e) en Okad efterfragan
inom banker och finansiella institutioner pa
mer information for riskbedémning i linje
med Basel 2; f) ett ckat fokus pa omvarlds-
analys med ett informationsbehov som lam-
par sig for scenarioanalys; g) ett tkat flode
av foretagsuppkop och sammanslagningar i
en integrerad varld, som staller storre kvar
pa information om kansligheten for makro-
ekonomiska fluktuationer; h) ett 6kat fokus
pa information om sarbarhet for makroeko-
nomiska fluktuationer vid inregistrering pa
nya internationella borser, samt i) de nya
regler mot selektiv informationsgivning
som antogs av Securities and Exchange
Commission i oktober 2000, vilka 6kar bety-
delsen av att med ett samlat grepp presen-
tera effekterna av makroekonomiska fluk-
tuationer i traditionella redovisningskana-
ler som arsredovisningen.

Det &r viktigt for den utomstéende in-
tressenten vare sig det handlar om aktie-
dgaren, analytikern eller kreditgivaren att
forstd den verkliga prestationen i foretaget
och darmed dess konkurrens- och ¢verlev-
nadsformaga. P& nationell niva borde ckad
transparens vara en hjirtefraga for landets
politiker, d& en skiarpning av informations-
givningen i riktning mot vad vi har identifie-
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rat som optimal transparens kan forviantas
leda till 1agre agentkostnader och riskpre-
mier, lagre kapitalkostnader, hogre investe-
ringar och till hogre ekonomisk tillvaxt.
Utan tillagg av ett explicit krav pa informa-
tion i kvantifierad form enligt de riktlinjer
som diskuterats ovan, kommer IFRS med
dess implementering i EU fran 2005 inte att
leda till 6kad transparens och i forlangnin-
gen till en hogre ekonomisk tillvaxt.
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NIKIAS SARAFOGLOU"

AFFILIATE PROFESSOR, DOCENT

Publicering av forskningsresultat gor det majligt for forskare att dela med sig av sina kuns-
kaper och att kommumnicera med resten av virlden. Nastan lika viktig som forskningen dr
for samhdillet dr utvdrderingen av denna forskning. Forskningsevaluering kan ge informa-
tion till ldrare, studenter, administration och allmdnher.

Det primdra syftet med artikeln dr att mdéta forskningsproduktionen for professorer (kvan-
titet och kvalitet) vid svenska nationalekonomiska institutioner med hjdlp av information
ur internationella bibliometriska databaser. I anknytning till detta diskuteras hur mycket
rankingen pdverkas av valet av produktivitelsmdtt och behovetl av att vidareutveckla ran-

king-metoderna for att oka deras tillforlitlighet.

Hur mata produktivitet och hur
produktiva ar svenska professorer

I nationalekonomi?

Forskningsutvirdering med hjilp av

kvantitativa och kvalitativa indikatorer:

” Ladies and gentlemen, whatever doubts
you have about ranking, they will not go
away. In particular politicians love them,
often for wrong reasons. Therefore it is
extremely important that there will be in
the next future ongoing and increasing
activity in the development of reliable
methods to arrive at an as good as possible
quality assessment of universities and the
consequences of these assessments for
ranking of universities on a worldwide
scale.”

Breimer (2006)

mojligt for forskare att dela med sig av
sina kunskaper och att kommunicera
med resten av viarlden. Nastan lika viktig som
forskningen ar for samhallet dr utvarderin-
gen av denna forskning. Forskningsevalue-

p ublicering av forskningsresultat gor det

*Abo Akademi och George Mason University.

ring kan ge information till larare, studenter,
administration och allménhet.

Historiskt har forskningsevaluering be-
drivits med kvalitativa metoder (peer re-
views) eller med kvantitativa metoder (bi-
bliometri, ekonometri och operationsana-
lys). Det finns en omfattande internationell
litteratur betréffande forskningsranking se-
dan 1900-talet (Sarafoglou & Haynes,
1996). Den forsta rankingen gjordes redan
ar 1903 i USA och géllde enheter for ingen-
jorsutbildning.

Forskningsevaluering kan bedrivas i
offentlig eller privat regi. [ England har Hig-
her Education Funding Council genomfort
utvirderingar periodvis i form av sk. Rese-
arch Assessment Exercises (RAE) som

1 Jag dr tacksam for vdrdefulla kommentarer av Finn R Forsund och Bo Sandelin.
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underlag for att fordela forskningsbidrag
till olika universitet och hdogskolor. Jiao
Tong universitetet i Shanghai publicerade
ar 2003 "Academic Ranking of World Uni-
versities”.

Massmedia har initierat utvarderingar
for att informera studenterna och allmin-
heten. Bland de mest anvinda kan ndmnas
Business Week och US News and World Re-
ports som rankar handelshogskolor i USA
periodvis. Financial Times har ett bredare
geografiskt perspektiv. Tidningen utvarde-
rar bade europeiska och amerikanska han-
delshogskolor. En analys av franska mass-
medias rankingar av "homo academicus”
har gjorts av Bourdieu (1996).

I denna artikel redovisas négra av de re-
sultat som framkommit inom projektet "Att
mata forskningens produktionsresultat i
nationalekonomi” (Sarafoglou, 2004). Det
primira syftet med projektet dr att mita
professorernas forskningsproduktion (kvan-
titet och kvalitet) vid svenska nationaleko-
nomiska institutioner med hjilp avinforma-
tion ur internationella bibliometriska data-
baser. En viktig hypotes ar att professorer-
nas forskning ger en representativ bild av
institutionens forskning,.

Artikeln dr upplagd enligt féljande:

Forst diskuteras effekterna av olika satt att
lagga upp en bibliometriska analys. I fol-
jande avsnitt presenteras resultat rorande
produktiviteten bland professorer i natio-
nalekonomi i Sverige. Bl.a. presenteras oli-
ka rankinglistor. I anknytning till detta
diskuteras hur mycket rankingen paverkas
av valet av produktivitetsmatt. Artikeln av-
slutas med négra synpunkter pa anvind-
ningen och betydelsen av dylika rankingar.

EN OVERSIKT AV BIBLIOMETRISK ANALYS

Efter Garfields (1963) och de Sola Prices
(1965) pionjararbeten om utvirdering av
vetenskap har studierna av citatstatistik
koncentrerats pa foljande omraden:

— vem aberopar vem,
— kommunikationsnatverk,
— ledande foretradares "power bias”,
— korsreferenser mellan tidskrifter,
— effekten av att ha redaktoren

1 huset”,
— vérdet av en citering.

Informationsforskare har utvérderat tid-
skrifter med citeringar som bibliometrisk
mattstock sedan 1920-talet. Olika citerings-
indikatorer anviands ibland som ett approx-
imativt matt pa en tidskrifts prestige inom
forskarsamhéllet.

Antalet citeringar utgor ett matt pa flo-
det av intellektuell paverkan i den veten-
skapliga litteraturen. Alternativt kan man
se det som si att citeringar representerar
“import-export”-statistik  (Stigler, 1994).
Alla som citerar "importerar” en idé och al-
la som citeras "exporterar” en idé.

Vid métning av en tidskrifts betydelse
anviander man vanligen bara korsreferen-
ser. Lat mig exemplifiera standardmetoder
for att berékna dessa korsreferenser.

Statistiken kommer fran Scientific Insti-
tute for Information (ISI) som &r lokaliserat
i USAZ, Sedan 1963 har ISI publicerat bl.a.
foljande bibliometriska databaser for aka-
demiska tidskrifter: Science Citation Index,
Social Science Citation Index, Arts & Hu-
manities Citation Index. Dessa databaser
innehaller bibliometriska uppgifter for arti-
klar, individer och tidskrifter. En speciell
databas enbart for tidskrifter har ocksa ut-
vecklas, niamligen Journal Citation Reports
(JCR).

De klassiska ISI-metoderna for tid-
skriftsranking ar "Total Cites”, "Impact Fac-
tor”, "Immediacy Index”, "Cited Half-Life”,
"Citing Half-Life”. "Total Cites” ar antal ci-
teringar av en journal under en period. In-
om nationalekonomin har internationellt
sett Impact Factor (IF) anviants mycket of-
tare an andra metoder. Lat oss darfér kon-
centrera oss pa IF och ignorera de 6vriga
metoderna.

2 Statistiken kommer fran Institute for Scientific Information (I1SI) i USA, numera en del av Thomsonkoncernen.
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Tabell 1. Impact Factor for European Economic Review under aren 1997-2000 i jam-
forelse med Ovriga nationalekonomiska tidskrifter som ingar i Journal Citation Reports.

Rr 1997 1998 1999 2000 2001
Impact Factor 0,692 0,806 0,980 0,893 0,926
Ranking 49 38 29 40 42

Impact Factor for en tidskrift for t.ex. ar
1998 fas genom att dividera totala antalet
citeringar under ar 1998 av artiklar publice-
rade under aren 1996 och 1997 med totala
antalet artiklar som ingatt i tidskriften
under motsvarande ar.

Virdet pa IF for European Economic
Review (EER) under perioden 1997-2001
framgar av Tabell 1.

En del samhéllsforskare har varit miss-
nojda med att IF for ett visst ar berdknats
bara utifran citeringar av de tva foregaende
arens publiceringar. Fran det att en artikel
publicerats tar det normalt flera ar innan
den citeras i ndgon storre omfattning pa
grund av tidsatgangen bade i skrivproces-
sen, refereeprocessen och vintestadiet
mellan publiceringsbeslut och publicering.
En tva-arsperiod ar for kort for att citering-
ar skall hinna mogna fram.

”Journalistisk” forskning och debattarti-
klar kan fa citeringar snabbare an "djupa”
artiklar. I vissa studier har man darfor for-
langt perioden som beaktas vid berdkning
av IF till 4-5 ar.

Grundhypotesen for IF-berdkning ar att
alla citeringar har lika viarde. En citering i
American Economic Review (AER) éar lika
mycket viard som en citering i EER.

Nagra bibliometriker ansag att "homo-
geniteten” i citeringarna var missvisande
med tanke pa rankingen av tidskrifter. En
citering i AER borde viga mer 4n en cite-
ring i EER, menade man.

Salunda har ménga forskare forsokt mo-
difiera IF-virdet genom ge olika vikt at cite-

EST 2/06 NIKIAS SARAFOGLOU

Kalla: Journal Citation Reports

ringarna beroende pa i vilken tidskrift de
ingatt. Om man vid berdkningarna utnyttjar
olika vikter brukar man tala om Weighted
Impact Factor (WIF). Det finns flera kon-
kurrerande WIF pa& den bibliometriska
"marknaden" (Diamond, 1989), Liebowitz
and Palmer (1984), Laband and Piette
(1994), Burton and Phimister (1995), Du-
sansky and Vernon (1998), Combes and
Linnemer (2002), Lubrano et al. (2003),
Coopé (2003), Kalaitzidakis et al. (1999,
2001, 2002).

Olika uppfattningar genererar olika
viktstrukturer. Slutsatsen ar att alla vikter
ar mer eller mindre godtyckliga. Den mest
kénda och den mest kritiserade metoden ar
"Diamond List” eller "Diamond Core”.

"Previous ranking schemes based on multi-

ple performance measures constructed
from citations data, such as the "Diamond
Core”, can be criticized by their use of arbi-
trary weighting schemes to generate their

final rankings” (Burton and Phimister,
1995).

Combes and Linnemer (2003) har berdknat
korrelationer mellan rangordningarna en-
ligt sex olika metoder for att vikta tidskrif-
terna. Korrelationerna varierade fran 0,3
till 0,9.

Garfield (1994) hade samma tankar be-
traffande "artifacts” i form av vikter:

"There are many artifacts that can influence
a journal’s impact and ranking in journal
lists, not the least of which is the inclusion
of review articles or letters!”

[ fortsattningen kommer att pladeras for att
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“medicinen” (i form av WIF med vikter) de
facto ar virre an "sjukdomen” (i form av IF
med likvardiga citeringar av journaler).

Det rader en allmin missuppfattning att
rangordningen av vetenskapliga artiklar en-
ligt den metod som utvecklats av P. Kalait-
zidakis, T.P. Mamuneas och T. Stengos
(KMS) baserar sig pa en bestallning av Eu-
ropean Economic Association (EEA).
Sanningen ar den att EEA hade en "call for
bids concerning a scientific evaluation of
research and education in European econo-
mics” (jag deltog sjilv i denna auktion).
Bakgrunden var att amerikaniseringen” av
nationalekonomin efter andra viarldskriget
var en realitet som ledningen for EEA for-
sokte motarbeta under en lang period (se
Frey & Eichenberger,1993, och Coats,
2000). "European Economics (EE)” blev
en prestigefraga for ekonomer lokaliserade
i EU speciellt under 1990-talet.

Ett allvarligt kroniskt bakslag for EEA
och EE var att foreningens flaggskepp EER
hade lag ranking (ca. 50:e position) i jamfo-
relse med AER och andra amerikanska och
internationella tidskrifter.

Man kan lisa pd EEA:s websida att:

"Recent studies suggest that the EER is

securely within the top-twenty economics

worldwide”.
Artikeln Kalaitzidakis et al. (2002), som ba-
serar sig pa anvindningen av KMS-meto-
den, torde kunna betecknas som en "fiarsk
studie”. I Tabell 2 presenteras resultaten av
att rangordna tidskrifterna enligt dels KMS-
metoden, dels IF-metoden.

Jamforelsen av dessa rankingar ger an-
ledning till foljande reflektioner:

KMS-rankingen har med nagot undan-
tag eliminerat specialomradenas tidskrifter
liksom de interdisciplindra tidskrifterna. Av
20 tidskrifter ar 19 tamligen allménna tid-
skrifter inom "main-stream economics"
(undantaget ar Journal of Human Resour-
ces). European Economic Review fick har
12:e plats, dvs. en hog placering vilket man
kunde forvanta sig om man kdnner till de
valda berdkningsprinciperna.

I motsats till KMS-rankingen inkluderar
[F-rankingen "non main-stream econo-
mics” tidskrifter och tidskrifter inom olika
specialomraden sdsom hélsoekonomi, fi-
nansiell ekonomi, miljoekonomi, ekono-
misk geografi och operationsanalys (OR).

En relativt ny interdisciplinar tidskrift
(start &r 1989) inom nationalekonomi, ma-
nagement science och operationsanalys,
Journal of Productivity Analysis (JPA), har
fatt placeringen 72. Jag noterar att JPA har
fatt 15:e plats i ISI:s ranking av ekonomiska
tidskrifter under samma period. Skillnaden
mellan 15:e och 72:a plats &r for stor!

Fordelningen av vikterna i KMS-meto-
den dr extrem. En citering i AER ar vérd li-
ka mycket som 303 citeringar i JPA. Man
kan tycka att en citering i AER (med IF=
1,97) ar vard mer dn en citering i JPA (med
IF=1,38 ). Att anvianda vikter som 100 for
AER och 0.33 for JPA har jag dock svart att
forsta.

Med hjilp av bibliometriska och biblio-
grafiska databaser kan man visa att journa-
lerna for finansiell ekonomi utmanar "main-
stream-economics”- journalerna efter 1980-
talet. Den finansiella ekonomins gurus —
Famas — citeringsstatistik kan jamforas
med en Nobelpristagares citeringsstatistik.

Lat mig dannu citera nagra av argumen-
ten i Kalaitzidakis et al. (2001, 2002) pa
engelska for att gora det lattare att forsta
och darmed dven kritisera KMS-metoden.

—"Journal of Finance is not included (core
journal in other related disciplines).”

—"Ranking of journals is based on citations
of 1998 of articles published in 1994-1998
period excluding self-citations and adjust-
ed for the impact (influence) and size”.

—"To correct the impact of the journal we
follow Liebowitz and Palmer (1984),
Laband and Piette (1994) using index of
character per page.”

—"Finally, it is interesting to note that the
European Economic review has risen con-
siderably in statue and it is included in the
group of thirty top journals, while in the
study of Laband and Piette(1994) it occu-
pied the 50th position.”
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Tabell 2. Rankingen och poingsittningen av Top-20-tidskrifter enligt KMS-metoden

respektive IF-metoden for ar 1998.

Ranking KMS IF
Tidskrift Poang Tidskrift Poéng
1 Am EconR 100 J Econ Lit 6,45
2 J Pol Econ 57,69 QJEcon 3,53
3 Econometrica 53,97 J Econ Perspec 3,08
4 QJEcon 51,67 J Pol Econ 2,6
5 J Econometrics 38,38 Health Econ 2,1
6 J Econ Perspec 33,22 J Health Ec 2,1
i J Econ Theory 33,04 Econ Geogr 2,07
8 J Mon Econ 26,05 Econometrica 2
9 R Econ Studies 25,87 Am Econ R 1,97
10 R Econ Stat 23,12 J Financ Econ 1,76
11 Econ)J 21,29 World bank Econ Rev 1,73
12 Eur Econ R 20,01 World Bank Res Obser 1,68
13 Games and EconBeh 18,71 Land Econ 1,63
14 J Business EconStat 17,96 J Environ Econ Manag 1,46
15 J Public Econ 17,85 J Prod Anal 1,38
16 J Human Res 17,16 J Law Econ 1,34
17 J Econ Lit 16,04 R Econ Stud 1,32
18 Econometric Th 15,02 EconJ 1,31
19 J Labour Econ 14,76 J Econometrics 1,19
20 Internat Econ R 14,05 JInt Econ 1,18

Noteras kan att variabeln “index of charac-
ter per page”, som inom nationalekonomisk
bibliometri brukar betraktas som mindre
viktig, kan pa grund av viktningen fa stor
betydelse vid anvandning av KMS-meto-
den.

Det bor nimnas att KMS-matmetoden
kritiserats ocksa i flera andra artiklar, t. ex.
Tombazos (2005).

HUR PRODUKTIVA AR SVENSKA
PROFESSORER I NATIONALEKONOMI ?

Bibliometriska databaser ger en viss objek-
tiv information om forskningens produk-
tionsresultat (kvantitet och kvalitet) i form
av publicerade artiklar i vetenskapliga tid-
skrifter. I vart projekt har anviints den ame-
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Kallor: Kalaitzidakis et al. (2002) och ISI:s statistik

rikanska databasen SSCI, som ar ett sam-
hallsvetenskapligt register med tidskrifter
fran hela varlden. Den storsta fordelen med
internationella tidskrifter ar att den veten-
skapliga granskning som gors med hjilp av
ett refereesystem garanterar kvaliteten.

Foljande variabler kommer att anvindas
som matt pa forskningsresultat under peri-
oden 1986-2003:

C1= Antal publicerade artiklar
C2= Antal citeringar av forskarens tre
mest citerade verk
C3= Impact-Factor — summa
Mattet C1 — antal publicerade artiklar — har
en jamnare fordelning an de oOvriga tva

variablerna. Medelvardet ar 10 artiklar. De
tio framsta professorerna enligt detta matt
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Figur 1. Fordelningen av svenska professorer i nationalekonomi enligt antalet

publicerade artiklar under aren 1986- 2003.

publicerar 25 % av alla artiklar.

Mattet C2 -antal citeringar av forska-
rens tre mest citerade verk — ger ett matt pa
flodet av intellektuell paverkan i den veten-
skapliga litteraturen. Fordelningen ar klart
ojamnare dn férdelningen for C1. Medelvir-
det dr 43,6 citeringar, men de tre frimsta

professorerna enligt detta matt genererar
28 % av alla citeringar!

En intressant fradga inom vetenskaps-
historien dr om ”produktiva professorer”
och "inflytelserika professorer” ar samma
sak? Kanda historiska fall ar filosofen Witt-
genstein med fa publiceringar och stort in-
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Figur 2. Fordelningen av svenska professorer i nationalekonomi enligt antal citeringar

under aren 1986 — 2003.
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Figur 3. Sambandet mellan antalet publicerade artiklar (C1) och citatfrekvensen (C2)

flytande och zoologen Cockerell med manga
publiceringar och l&gt inflytande3.

Figur 3 visar att det atminstone i Sveri-
ge finns ett positivt samband mellan pro-
duktiva nationalekonomer och inflytelseri-
ka nationalekonomer.

Variabeln C3 anger summan av IF-po-
angen under period 1986-2003. Variabeln
kan tolkas som ett méatt pa flodet av intel-
lektuell paverkan i framtiden.

Impact Factor (IF) for ett visst ar be-
raknas bara utifrdn citeringar av de tva

20
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0 6 12 18 24 30
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Figur 4. Fordelningen av svenska professorer i nationalekonomi enligt summan Impact-

Factor-poing for aren 1986 — 2003.

3 Pd engelska existerar tvd forskningstermer "prolific author” och " high-impact author”.

Prolific author dr en vetenskapsman som har skrivit och publicerat flera artiklar ("produktiv” pa svenska). High-impact author ar
en velenskapsman vars forskning citeras mycket, t ex en ekonom som har fatt over 1000 citeringar ("inflytelserik” pd svenska).Ar
Feds direktor Greenspan en inflytelserik vetenskapsman? Svaret dr nej. Greenspan citeras inte som forskare, men som Feds
direktor.
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Tabell 3. ”Fem i topp” professorer i nationalekonomi enligt olika kriterier.

Indikatorer Publikationer

Citeringar Impact Factor

1. Aronson T, Umed

2. Persson T, IIES

3a. Johansson, PO HHS
3b. Lofgren KG, Umed
4. J6hnsson B, HHS

1. Persson T, IIES

2. J6éhnsson B, HHS
3. Segerstrom P, HHS
4. Kristrom B, SLU

5. Sterner T, Goteborg

1. Persson T, IIES

2. Johansson PO, HHS
3. Weibull J, HHS

4. Horn H, IIES

5. Ellingsen T, HHS

foregdende arens publiceringar. Sasom re-
dan tidigare papekats ar grundhypotesen
den att alla citeringar ar lika viarde. En cite-
ring i AER éar sélunda lika mycket viard som
en citering i EER. Poédngteras bor ocksa, sé-
som ovan framgatt, att vid berakningen be-
aktas &ven "non mainstream ” -nationaleko-
nomiska tidskrifter, dvs. tidskrifter inrik-
tade pa bl.a. hialsoekonomi, finansiell eko-
nomi, miljoekonomi, ekonomisk geografi
och operationsanalys.

Medelvardet av C3 ar 5,7. De tio framsta
professorerna enligt detta matt ackumule-
rar cirka 34 % av totalsumman for IF-po-
angen (Figur 4).

Vilka nationalekonomer som har fatt
topp-ranking enligt de olika indikatorerna
framgar av Tabell 3.

Det data som sammanstallts inom ramen
for projektet visar foljande trender for den
nationalekonomiska forskningen. Forsk-
ning har internationaliserats. En hog andel
av den forskning som bedrivs i Sverige

genomfors av svenskar i samarbete med ut-
landska forskare. Renodlade forskningsin-
stitutioner blir viktigare, t ex Institutet for
internationell ekonomi vid Stockholms uni-
versitet. Forskningen ar starkt geografiskt
koncentrerad. Stora och dldre universitet
svarar for den storsta andelen av den forsk-
ning som bedrivs vid svenska hégskolor och
universitet. Papekas bor dock att ovriga
universitet och hogskolor har minskat av-
standet till de stora universiteten och att
flera andra forskningsmiljoer har blivit mer
aktiva och synliga under perioden 1986-
2003.

I den kritik som resultaten av var under-
sokning fatt har man bl.a. tagit fasta pa att
vi anvant [F-metoden, dvs att alla citeringar
getts samma vikt. Sdlunda presenterade T.
Lindqvist i en artikel i Ekonomisk Debatt ar
2003 en ranking baserad pa en modifikation
av KMS-metoden. Papekas bor att han ut-
nyttjade samma vikter under hela den be-
rorda perioden dvs. aren 1969 — 2002.

Tabell 4. Korrelationerna mellan rankingarna enligt olika rankingKkriterier.

Kriterier Cl C2 C3 KMS
C1 1 0,591 0,775 0,485
C2 1 0,718 0,583
C3 1 0,726
KMS 1
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Ett satt att jamfora rankingarna enligt
vara indikatorer med rankingen enligt
Lindgvists KMS-metod ar att berdkna rang-
korrelationerna mellan de olika rangord-
ningarna. Resultaten framgar av Tabell 4.

Korrelationsmatrisen visar att C1 och
C2 har hogre korrelation med antalet publi-
kationer an KMS. Korrelationen av C2 med
C3 ar hogre an korrelationen med KMS.
Slutligen, kan noteras att korrelationen
mellan C3 och KMS ar ganska hog.

De matt som anvénds i studien — cite-
ringar och IF — visar hogre korrelation med
antalet publiceringar 4n vad KMS gor.

Slutsatsen ar salunda att anvandningen
av KMS-vikter minskar sambandet mellan
“forskningsproduktion” och "forskningsbe-
tydelse”.

EPILOG

Man kan tanka sig minst tva olika ledstjair-
nor for forskningspolitiken. En ar att forsk-
ningen —nagot vagt uttryckt — skall bidra till
ett s& "lyckligt” samhélle som mdjligt. En
annan ar att betrakta forskning som nagon
slags idrottsarena?, dir dra, exponeringsbe-
hov och berémmelse bland andra forskare
blir ritualer for verifikation. Frey (2002)
diskuterade dessa ritualer i den kontrover-
siella artikeln "publishing as a prostitution”

Man ska inte glomma att "ranking job is
a tricky one”. Anviandningen av bibliome-
triska mattstockar forutsitter alltid sunt
fornuft! Bl.a. grundaren av Institute for Sci-
entific Information (ISI) Garfield har skrivit
flera gadnger att en bibliometrisk méattstock
ar "a very useful tool for evaluation of jour-
nals, but it must be used discreetly.”

Man kan generellt kritisera KMS ranking
av tidskrifter prima facie, pd basen av jam-
forelser med existerande och etablerade
rankingar, for att de éverbetonar mainstre-
am nationalekonomi och marginaliserar fi-
nansiell ekonomi, operationsanalys, hilsoe-
konomi och alla andra subdiscipliner. For
narvarande diskuteras pa manga hall pa all-
var hur rankingforfaranden paverkas av in-
stallningen till “mainstream economics”
och "non-mainstream economics” i olika di-
mensioner. En grupp av ekonomer vill att
“mainstream economics’-tidskrifterna skall
aterfa hogre status. Jag antar att KMS-tea-
met representerar "mainstream-econo-
mics”-tdnkandet.

En gemensam brist hos de metoder som
diskuterats i denna artikel ar att de bara tar
hansyn till tidskriftspublicering och cite-
ringar i vissa tidskrifter, medan bland annat
publicering av bocker och citeringar i béck-
er ges noll och intet virde. Detta strider na-
turligtvis mot vad som rimligtvis bor beak-
tas vid rankingar, och torde ocksa tas med i
analysen vid andra, mindre mekaniska for-
mer av utviardering®.

Val av rankingsmetod kan vara avgo-
rande vid fordelning av forskningsmedel.
Forskare anpassar sig efter rankingsregler
och véljer att producera i den formen som
ger bast avkastning. Resultatet ar bl.a. att
tyngdpunkten flyttas frdn bocker till arti-
klar och fran "non mainstream” tidskrifter
till "mainstream” tidsskrifter.

Slutligen, nufortiden ar rankingen av
forskningsaktiviteterna en del av homo aca-
demicus verklighet. Men ocksa i den hir de-
len av verkligheten borde ingd bade plura-
lism och integritet.

4 Prestationskultur kan ses som en viktig komponent av "audit society” (Power, 1997). Olika metoder for att mdta effektiviteten i
Soretag och organisationer har utvecklats och dven metoder for att sedan ge en informationsfeedback till medarbetarna.

5 "Under senare dr har det blivit allt vanligare att mdta aktivititeten inom forskning med olika bibliometriska mattstockar. Att detta
lockat nationalekonomer kanske mer dn andra samhillsvetare och humanister dr foga forvanande. For det forsta rader inom
ammet en allmdn mdtningsbendgenhet sedan natuvetenskaperna blev stilbildande for ungefir hundra dr sedan. Mdtandet kan
ibland t o m bli ett mdl i sig. Man behover inte ha verkat sdirskilt linge vid en nationalekonomisk institution for att ha upplevt
kaffebordssamtal ddr ndgon soker eller erbjuder datamaterial att applicera ndagon avancerad ekonometrisk metod pd. Mdtningen
och mdtmetoden blir i sadana fall det primdra, vad som mdtes blir sekunddrt. ( Sandelin och Sarafoglou, 1997)
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FOREDRAG

ULLA-MAJ WIDEROOS"

ANDRA FINANSMINISTER

Finanspolitiken som styrinstrument

for samhillshygget

inanspolitiken, precis som alla former
F av politik, ar ett medel som anvands for

att uppna ett storre mal — ett samhille
som ger alla mojligheten till ett vardigt liv.
Men vi far inte betrakta finanspolitiken som
ett isolerat fenomen, utan bor diskutera
kopplingen och arbetsférdelningen mellan
mal och medel och den 6vriga ekonomiska
politikens och finanspolitikens 6msesidiga
forhallande. Inom finanspolitiken har man
under en langre tid gjort en klassisk tredel-
ning dar man talar om 1) allokerings- och
tillvaxtpolitik, 2) konjunkturpolitik och 3)
inkomstfordelningspolitik.  Utgangspunk-
teniden hir indelningen bestar av den eko-
nomiska politikens mal. Personligen har jag
ibland svart med de schematiska indelning-
ar som ibland gors. Verkligheten dr mera
komplicerad. Malen for den ekonomiska
politiken ar sd sammanflitade att det kdnns
som om verkligheten suddas ut genom att
man gor en snygg indelning i tre delomra-
den.

En klar indelning mellan finans- och
penningpolitik gors ocksd dia man utgar
fran den ekonomiska politikens medel. Men
dessa delomraden ar ocksd sammanflitade,
atminstone da man sammanstiller ekono-
miska politiska paket. Man kommer ound-
vikligen att tinka pa den for finlindare sa

omhuldade trepartsprincipen, aven om det
i det fallet 4r frdga om avtal och kommuni-
kation mellan staten och arbetsmarknads-
parterna. Men oberoende av vilken syn man
foresprakar sa rader enighet om att Finland
star infor manga utmaningar i framtiden,
och att finanspolitiken har sin plats som ett
medel att uppna méalen. Si vil internatio-
nella organisationer som inhemska analy-
ser lyfter upp ett antal atgarder som &r nod-
vandiga att genomfora. Det méste 16na sig
att arbeta. Det kan vi trygga genom fort-
satta reformer av skatte- och formanssyste-
men. Vi maste sidkerstilla att 16neutveck-
lingen aterspeglar produktiviteten sa att de
lagutbildades  sysselsidttningsmojligheter
forbéttras. Vi behover en effektiv konkur-
rens i ekonomin, dar dven den inhemska
tjinstemarknaden tas med. Och vi maste
forbattra den offentliga sektorns effekti-
vitet och utgiftskontroll.

D4 Finland gick med i EU och senare i
euroomradet forlorade vi mojligheten att
bedriva en sjélvstindig penning- och valu-
tapolitik. Beslutsfattandet i de har frigorna
overlamnades till Europeiska centralban-
ken. Finlands Bank ar naturligtvis delaktig i
centralbankens beslutsfattande, men t.ex.
de rantebeslut som gors baserar sig pa hela
euroomradets behov, inte uttryckligen Fin-

1 Anforande vid Ekonomiska samfundets drsmaite den 28 februari 2006.
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lands behov. Centralbanken maste vara
sjalvstandig for att kunna bedriva en fram-
gangsrik politik dar inflationsbekémpandet
intar en central position. Penningpolitiken
inrymmer aspekter som ar viktiga dven for
ovrig ekonomisk politik, sdsom graden av
resursanvandning och marknadernas kon-
kurrenskraft. Inom finanspolitiken kopplar
man ofta samman inflationsmélet och pro-
duktionsgapet — dvs. skillnaden mellan po-
tentiell och verklig produktion — och den
anviands for att paverka marknadernas ran-
teforvantningar, vilket ar ett av de vikti-
gaste styrinstrumenten inom centralbanks-
politiken.

Inom finanspolitiken ar det viktigt att
forbattra sysselsattningen framfor allt
genom att hoja ekonomins potentiella till-
vaxtfart. Samtidigt maste vi givetvis undvi-
ka en overhettning av ekonomin. Rent
schematiskt s beror ju produktionen pa: 1)
Arbetskraften — dvs. den arbetsfora be-
folkningen och sysselsittningsgraden, 2)
Kapitalstocken — som 6kar genom nettoin-
vesteringar, och 3) Produktiviteten — dar
nyckelorden dr kompetens, innovativitet
och konkurrens. Man kan inte paverka den
arbetsfora befolkningens antal genom fi-
nanspolitiska atgiarder, men diaremot kan
och har sysselsdttningen aktivt uppmun-
trats genom politiska beslut som berdér till
exempel beskattning och arbetsléshetser-
sattningar. Kapitalstocken, eller nettoin-
vesteringarna, har understotts sdvil med
skatteincitament som med investerings-
understod. Utbildning samt forsknings- och
utvecklingsunderstod, offentliga utgiftsom-
raden som vi bor prioritera, spelar en nyck-
elroll vid framjandet av produktiviteten. Att
framja marknadernas funktion och kon-
kurrenskraft &ar viktiga strukturpolitiska
omraden som &r svara att passa in i de
klassiska kategorierna inom den ekono-
miska politiken. Men det hiar minskar inte
pa deras betydelse i den praktiska politi-
ken.

Arbetsloshet har vanligtvis bekdmpats

genom expansiv finanspolitik, vilket inne-
bér att man okar pd den totala efterfragan
och sdledes dven totalproduktionen och be-
hovet av arbetskraft. Men det har lyckas in-
te om produktionen redan ligger nira sin
fulla potential. I sddana fall &r den rétta 10s-
ningen en strukturpolitik som utvidgar
granserna for ekonomisk tillvixt och som
forbattrar arbetets l1onsamhet. Eftersom en
stor del av arbetslosheten i Finland har bli-
vit strukturell, ar det mojligt att arbets-
kraftsbrist uppstar dven under forhallan-
den med hog arbetsloshet.

I dag begransar EU inte bara penning-
och valutapolitiken, utan ocksa finanspoliti-
kens mandverutrymme bestidms inom ra-
men for EG-fordraget och stabilitets- och
tillviixtpakten. A andra sidan dr de hir be-
gransningarna inga egentliga begransning-
ar. Det ligger givetvis i vart eget intresse att
vi, ur vart nationella utgdngslige, skoter
den offentliga ekonomin enligt de villkor
som anges i dessa fordrag. Och det har vi
gjort. Finland har i sjilva verket skott sin
offentliga ekonomi betydligt battre dn de
flesta EU-ldnder. Nar Ecofinradet behand-
lat hur Finland uppfyllt stabilitetspakten,
har det horts idel lovord. Men det ligger
ocksé i vart nationella intresse att de ovriga
EU-lainderna skall prestera bittre. Det ar
klart att hela EU och darigenom Finland
drabbas om t.ex. Tyskland bedriver en délig
finanspolitik.

Den europeiska integrationen har fram-
hivt den nationella finanspolitikens bety-
delse for samhillsbygget. Vi méaste sikra
tillvixten och sysselsdttningen och skapa
en héallbar vilfard. En effektiv anvindning
av existerande resurser och en héallbar ut-
veckling ar nyckelfragor i dagens finanspo-
litik. Tidigare 1ag tyngdpunkten snarare pa
stabiliteten. Under artiondena efter kriget
var det konjunkturpolitiken som fick mest
uppmarksamhet i Finland. Det hir var na-
turligt, eftersom konjunkturpolitiken an-
vandes for att skota om dagsaktuella, kort-
fristiga problem. De strukturpolitiska ma-
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len var och &r ofrdnkomligen tidsméssigt
mera avligsna. Den betoning av tillvixt och
strukturpolitik som vi har i dag ar vil moti-
verad. Tidigare var tillvixten tamligen
snabb och konjunkturvixlingarna kraftiga.
I dag ar konjunkturutvecklingen betydligt
jamnare, medan de ekonomiska tillvixtut-
sikterna ar hogst mattliga.

DEN EKONOMISKA POLITIKENS OCH
FINANSPOLITIKENS UTMANINGAR

Vilka ar d& den ekonomiska politikens och
finanspolitikens storsta utmaningar? Jag
vill lyfta upp tva omraden. Det ar befolk-
ningsaldrandet och globaliseringen. De la-
ma tillvaxtutsikterna har sin framsta grund
i befolkningséldrandet, som innebar att den
arbetsfora befolkningen snart borjar min-
ska till antalet. Det hér leder till att arbets-
insatsen i samhallet minskar, och arbetsin-
satsen ar fortfarande en visentlig tillvaxt-
faktor trots all teknisk utveckling. En krym-
pande och aldrande arbetsfor befolkning
kan effektivt himma produktivitetsokning-
en. Forutom arbetsinsatsen forviantas dven
kapitalstocken utvecklas langsamt under
de kommande aren. Det hir bidrar ocksa till
att tillvixten avtar. Okningen av investe-
ringar inom produktionen har varit langsam
i Finland under de senaste aren. Det in-
tressanta dr att investeringsgraden varit
tamligen lag trots att foretagens lonsamhet
varit god. Eftersom den finlindska markna-
den ar begriansad lockas internationella
foretag att investera nira de stora och ex-
panderande framtida marknaderna. In-
vesteringar utomlands har ersatt mycket av
den traditionella varuexporten. Men visst
ar det ocksa sant att nar foretag investerar
utomlands sa forbattras verksamhetsforut-
sattningar aven i Finland. Foretagens inter-
nationalisering stoder snarare an forsvagar
verksamheten och sysselsidttningen i hem-
landet.

Det dalande arbetskraftsutbudet forkla-
rar delvis de torftiga investeringsutsik-
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terna. Om man dessutom antar att det blir
brist pd kompetent arbetskraft i framtiden,
ar behovet av inhemska investeringar litet
eftersom marknadstillvixten finns pa annat
hall. Kompetent och kunnig arbetskraft har
4 andra sidan alltid varit, och kommer for-
hoppningsvis dven i framtiden att vara, en
av Finlands viktigaste konkurrensforma-
ner. Produktiviteten kan forbéttras med
hjalp av kompetens och vetande. I ett lage
dar den arbetsfora befolkningen minskar i
antal, ar det nodvandigt att forbattra pro-
duktiviteten bade for att trygga inkomstni-
van for hela nationen och for att trygga till-
racklig arbetskraft.

Att sikerstéilla konkurrenskraften ar en
av finanspolitikens mest centrala uppgifter
i samhallsbygget. Ekonomisk tillvixt som
baserar sig pa privat naringsliv ar fortfa-
rande nodvandig for att sysselsattningen
skall kunna bevaras pa ett héllbart siatt och
for att den offentliga servicens inkomst-
overforingar skall kunna finansieras. En be-
skattning som dimensioneras korrekt, i for-
héllande till den offentliga sektorns service
och socialskydd, utgor en central del av den
nationella konkurrenskraften. Om beskatt-
ningen ar for strang drivs internationalise-
rade bolag utomlands. En string beskatt-
ning bidrar dven till att inhemska nyckel-
experter flyttar bort och den minskar pa
utlandska experters vilja att komma till Fin-
land. Men vi skall komma ihdg att ocksa
otillrackliga offentliga tjanster kan vara en
betydande konkurrensnackdel. Ett social-
skydd som dimensioneras ritt — sa att det
inte forsvagar viljan att arbeta — 4r nodvan-
digt for att vi skall kunna bevara var nuva-
rande samhéllsmodell. Internationella ut-
redningar visar att god sysselsdttning och
ett vialmdende samhille kan uppnids pa
méanga olika sitt. Den nordiska modellen
klarar sig nufortiden vl aven i OECD:s ut-
redningar. Annu for ett tiotal &r sedan var
instéllningen till en samhéllsmodell som ba-
serar sig pd en hog skattegrad mycket skep-
tisk. Jag ar overtygad om att var nordiska
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valfardsmodell, med en ratt hog skattebor-
da, har en framtid. Men det kréavs att den
kombineras med bade effektivitet och kon-
kurrenskraft. Det har lyckas sa lange som vi
ar Ooppna for innovationer och har en ar-
betsmarknad och ett skattesystem som
lockar till arbete.

Jag har hittills berort finans- och penn-
ningpolitiken. Betraffande den tredje gre-
nen inom den ekonomiska politiken, dvs.
inkomstpolitiken, si stiller den europeiska
integrationen inte nagra speciella avtals-
massiga krav eller begransningar. Men i
Finland har vi traditionellt kopplat ihop in-
komstpolitiken till skattepolitiska uppgo-
relser, vilket binder samman inkomstpoliti-
ken med den 6vriga ekonomiska politiken.

GLOBALA UTMANINGAR

Nér vi i dagens globala varldsekonomi, med
en tilltagande konkurrens, planerar var fi-
nanspolitik s maste tyngdpunkten ligga pa
en forbattrad konkurrenskraft och pa eko-
nomisk tillvixt. Den ekonomiska politikens
huvudsakliga mal ar att forse medborgarna
med en hog och vixande levnadsstandard.
Pa lang sikt ar det produktiviteten som &r
den viktigaste delfaktorn for ett lands lev-
nadsstandard. De ménskliga resursernas
produktivitet avgor minniskornas 16n och
produktiviteten av kapitalutnyttjandet dik-
terar den avkastning som betalas at dgarna.
Med tanke pa landets ekonomiska valstand
ar det fornuftigt att 6ka pa produktiva bran-
schers export, att flytta mindre produktiva
verksamheter utomlands med hjélp av ut-
lindska investeringar och att importera sa-
dana varor och tjanster dar den egna pro-
duktiviteten ar liagre. Det ar ett faktum att
den internationella konkurrensen sétter en
ovillkorlig produktivitetsnorm pé alla bran-
scher.

Konkurrenskraftsjamforelser visar att
Finland &ar en trygg och valstyrd vaster-
landsk rattsstat med hog kompetens. Men
vi har fortfarande en strang beskattning

och arbetsmarknadsbestdmmelser med
brist pa flexibilitet. Nar man jamfor finlan-
darnas nettoinkomster med kopkraft sa kla-
rar sig Finland endast medelméttigt. Och
den offentliga sektorn i Finland och i 6vriga
nordiska ldnder klassas som tamligen inef-
fektiva. Jag sade tidigare att jag tror pa den
nordiska valfirdsmodellen. Men det 16nar
sig att lyssna till den kritik som framfors. P4
det sittet kan vi ta vara pa valfirdsmodel-
lens styrkor men ocksd genomfora de for-
andringar som ytterligare forbattrar mo-
dellen.

Det ar klart att vi inte kan uppratthalla
var valfird i Finland genom alltfor hoga
skatter. Forr var det majligt, d& kunde den
offentliga ekonomin klara finansierings-
trycket genom att skidrpa beskattningen.
Men det gar inte i dagens globala sambhéille.
Konkurrenskraften och tillvaxtforvantnin-
garna savil i Finland som i hela Europa for-
svagas da arbetskraften borjar minska och
globaliseringen av ekonomin okar priskon-
kurrensen. Dessutom har marknadstillvix-
ten, ur ett virldsomfattande perspektiv,
flyttats till Asien och Amerika. Det har gor
att internationella foretag flyttar sin tyngd-
punkt i samma riktning. Befolkningsaldran-
det okar samtidigt det offentliga utgifts-
och darigenom skattetrycket, vilket ytterli-
gare hotar Finlands och Europas konkur-
renskraft. Attidet hir laget skiarpa beskatt-
ningen vore valdigt kortsiktigt.

Men samtidigt maste vi uppratthalla var
offentliga sektor, och det kostar pengar. Go-
da offentliga tjanster och en vilfungerande
offentlig ekonomi ar nodviandiga dd man
konkurrerar om ekonomisk tillvixt och sys-
selsdttning, och undervisnings-, hilso- och
socialtjansterna har dessutom ett betydan-
de egenvirde. Sociala inkomstoverforingar,
som tar nistan lika stora belopp i ansprak
som de offentliga tjansterna, hor ocksé till
denna helhet. Mojligheterna att finansiera
servicen i samhéllet och de inkomstover-
foringar som behovs dr dock mycket be-
gransade och finansieringstillvixten hotar
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att tryta redan under de nidrmaste aren.
Man har lyckats halla statens utgiftsokning-
ar under kontroll med hjilp av utgiftsramar,
men okningen av kommunernas verksam-
hetsutgifter har varit stor jamfort med in-
komsterna. Det finns ett tydligt ¢knings-
tryck inom flera samhéllspolitiska sektorer
bl.a. for att bevara infrastruktur av hog kva-
litet. Darfor finns det nu ett akut behov av
langfristiga linjedragningar sa att den of-
fentliga ekonomins mojligheter och o0k-
ningstrycket pa de offentliga utgifterna kan
harmoniseras med varandra.

En forbattrad produktivitet inom den
offentliga sektorn ar ett maste for att vi
skall fa bukt pa utgiftsokningen. Produkti-
vitetsokningen har varit betydande inom
den privata sektorn, framst tack vare ny
teknologi, sa det kan ocksa lyckas inom den
offentliga sektorn. Men helt litt 4r det inte.
Hur kan vi da 6ka produktiviteten? Tillamp-
ningar av bestéillare-producent-modellen,
en aktiv prissdttning och t.o.m. privatise-
ring 4r uppenbara medel for att uppné ef-
fektivitetsnyttor. En fabriksarbetare eller
en jordbrukare producerar betydligt fler
produkter i dag an for 50 ar sedan. Men vi
skall vara medvetna om att mojligheterna
att hoja produktiviteten kan forbli margi-
nella inom vissa branscher.

Som avslutning skall jag kort berora Fin-
lands nationella Lissabonstrategi som pa
ett bra siatt sammanfattar riktlinjerna for
var ekonomiska- och finanspolitik. Siktet ar
installt pa att trygga en god ekonomisk till-
vaxt och sysselsattning under de nirmaste
aren. Ekonomisk stabilitet och héallbara of-
fentliga finanser ar det centrala makroeko-
nomiska malet i Finlands nationella hand-
lingsprogram. Speciellt framhévs atgirder i
anslutning till befolkningsaldrandet. Den
pensionsreform som vi genomforde i fjol ar
ett viktigt steg i den riktningen. Genom att
fa bukt pa de offentliga utgifterna och hoja
den offentliga ekonomins produktivitet,
kan vi trygga den offentliga basservicen.

Inom det mikroekonomiska omradet bor
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vi efterstrava strukturella reformer som
framjar konkurrenskraft och produktivitet.
Det gor vi genom att stédja kompetens och
innovationer, frimja entreprenorskap, for-
battra marknadernas funktion och kommu-
nikations- och trafikférbindelser samt ge-
nom att frdmja klimat- och energipolitik
som stodjer hallbar utveckling. Att framja
utbildning och kompetens ar mycket vik-
tigt. Sysselsattningspolitiken i sin tur siktar
pa att hoja sysselsiattningsgraden och att
forbattra arbetsmarknadens funktion. Cen-
trala atgiarder ar att forlanga arbetskarrid-
ren och forbattra skatte- och formanssyste-
men sd att arbete belonas.

Under den senaste tiden har Finland
fatt positiv uppmairksamhet i rapporter pu-
blicerade av internationella kreditvirde-
ringsinstitut. En motivering ar att de poli-
tiska beslutsfattarna anses kapabla till
snabba, och dven smirtsamma losningar i
krissituationer. Att kontrollera de offentliga
utgifterna &r alltid svart och det kan sétta
Finlands positiva rykte pa speligen. For till-
fallet domineras den politiska diskussionen
av kommun- och servicestrukturreformen.
Jag hoppas verkligen att vi skall hitta en 10s-
ningsmodell som gor att vi kan ta itu med de
problem som vi star infor. Det gynnar alla
parter om vi kan uppné ett politiskt samfor-
stand utan att behova g i genom ytterli-
gare en Kris.
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Economic woman? Om kon och ekonomi

nationalekonomi, liksom dven de allra

flesta larobocker i &mnet, ingenting om
hur det faktum att det finns tva kon kan
paverka ekonomins funktion och effekterna
av den ekonomiska politiken. Det mojliga
undantaget ar utvecklingsekonomin, dar
foljderna av att kvinnornas stallning ofta ar
svag kan bli drastiska. Vid narmare eftertanke
finner man emellertid att det pd manga av
ekonomins delomraden inte &r svart att finna
potentiella, systematiska skillnader i prefer-
enser, restriktioner och beteende mellan
kvinnor och mén. Darmed far vi dven skill-
nader i effekterna av ekonomisk politik pa de
bagge konen. I sjalva verket finns det en hel
del forskning kring detta, men resultaten
har inte annu slagit igenom speciellt starkt i
universitetsutbildningen i nationalekonomi.
Arbetsmarknaden ar det omrade dér genus-
relaterad forskning kanske fatt mest upp-
mirksamhet men det finns ocksa flera andra
dér betydande forskningsinsatser har gjorts.
Det mesta av genusvinklad nationaleko-
nomisk forskning ar emellertid "mainstream”,
in den meningen att forskarna i huvudsak har
valt att halla sig inom existerande paradigm.
Mot den bakgrunden ar det kanske forva-
nande att genomslaget inte blivit storre.

Den aktuella boken dr den tionde i en se-
rie utgiven av Hogskoleverket i Sverige i
samarbete med det nationella sekretariatet
for genusforskning. Forfattarna ar ledande

'I‘ raditionellt innehaller undervisningen i
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nationalekonomer pa genusforskningens
omrade i Sverige. Boken innehdller en kort-
fattad genomgang av vad genusperspektivet
innebir i nationalekonomin, vilka delomra-
den det har forskats i och den "heterodoxa”
kritiken mot neoklassiskt inriktad genus-
forskning. Den diskuterar ocksd kort det
faktum att kvinnor dr underrepresenterade
inom den nationalekonomiska professio-
nen. Arbetet innehaller dven uppslag till vi-
dare studier samt en fyllig killforteckning.
Det lilla formatet tillditer inga omfattande
analyser av forskningen och dess resultat.
Mest ar det frdga om att presentera de fra-
gestallningar som varit framme och varfor
de ar viktiga och kan bidra till en "bittre”
ekonomisk teori och empiri. Framstallning-
en ar genomgaende vilbalanserad, klar och
tillgdnglig dven for en bredare publik, utan
att anda verka ytlig. En invindning ar kan-
ske att, i motsats till vad som ofta under-
stryks om genusforskning, blir det anda
mest "kvinnoforskning”. I och for sig ar det-
ta det vanliga i ssmmanhanget, men genus-
begreppet omfattar ju trots allt tva kon!
Inte minst pa grund av det kompakta for-
matet passar boken in pd manga stéallen. Jag
skulle giarna se den t ex som en komplette-
rande grundkursbok i nationalekonomi.

HANS C. BLOMQVIST
Professor, Svenska handelshogskolan
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EKONOMISKA SAMFUNDET I FINLAND

Pris till minne av J.V. Tallqvist
for bista artikel publicerad
i Ekonomiska Samfundets Tidskrift

tyrelsen har fattat beslut om att arligen i maj utdela ett pris pa

4 000 € for basta artikel publicerad i Ekonomiska Samfundets
Tidskrift under foregdende ar. Priset bendmnes for Priset till minne av
J.V. Tallquist och ar avsett att 6ka intresset for att publicera artiklar i
ekonomiska fragor pa svenska. Professor J.V. Tallqvist horde till grun-
darna av Samfundet och han ansvarade ensam for utgivningen av
Ekonomiska Samfundets Tidskrift under aren 1923 — 1947, alltsa i det
narmaste ett kvartssekel.

Beslut om vem eller vilka som erhdller priset fattas av Styrelsen pa
forslag av Redaktionen. I den héndelse ingen av de under aret publice-
rade artiklarna kan anses uppfylla tillrackliga kvalitetskrav, kan Styrelsen
besluta om att lamna priset outdelat. [ undantagsfall kan priset ocksa
utdelas for en serie artiklar publicerade under flera ar.

Det forsta priset utdelas for artiklar publicerade under ar 2006.

Tivling rorande foredragsinitiativ

FOr att stimulera intresset for popularisering av hogklassig ekonomisk
analys utlyser Styrelsen en tidvling. Avsikten ar att tavlingen skall
utmynna i ett nyskapande foredrag kring nagot aktuellt ekonomiskt
problem. Prissumman ar 4000 €.

Tavlingen ar oppen for alla. Tavlingsbidragen skall utgoras av forslag till
ett foredrag pa ca. 40 min, avsett att hallas vid Samfundets manadsmote
i november 2006 i Helsingfors..

Tavlingsbidrag skall:

e utnyttja ekonomisk forskning till att belysa ett aktuellt ekonomiskt
problem,

e vara svensksprakigt och av icke-teknisk karaktir si att innehallet kan
forvantas vara begripligt for intresserade lekmén.

En skriftlig presentation av foredraget skall ldmnas i samband med
anmélan till tavlingen senast den 1 september 2006.

For ndrmare information, se www.ekonomiskasamfundet.fi eller kon-
takta Samfundet sekreterare Nikolas Rokkanen vid: nikolas.rokkanen@
ekonomiskasamfundet.fi.
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Contents in brief

Jan Otto Andersson (Abo Akademi University)

Homo economicus and homo reciprocans ...........................cccoeeeeeeeeeeneenne.. 63

It is quite difficult to combine homo economicus, the rational utility maxi-
miser and the central figure in standard economic theory, with genuine sol-
idarity. Despite this, the HE-conception has been used in analyzing all types
of human activities. The political consequences of this methodological
spread of HE are important. Some economic schools, in particular social
and feminist economists, have tried to substitute or complete HE with a
more loyal and caring person. Experiments performed in very different cul-
tures reveal that even if HE is present in all cultures, most of us seem to be
more like homo reciprocans, a person with citizen-like qualities.

Tom Bjorkroth (Turku School of Economics)

and Martti Virtanen (Finnish Competition Authority)

Competition analysis revisited — does the resource based

VECW TMUALLET2 ................ooooooeoeeoeeeeeeeeeeeeeeeeeee e 71

The traditional competition analysis has so far overlooked the existence of
market power based on firm-specific sources of competitive advantages.
When arising from use of skill, capabilities and vigilance, market power
should be seen as a natural result of a firm’s strive to extricate itself from the
competitive pressure. Cognizance of this may help to safeguard competi-
tion, but not necessarily to cocoon competitors and can thus provide a way
to implement a broadminded and effective competition policy. Such critical
and "eclectic” competition analysis can then bring new elements into regu-
latory impact analysis, for example.

Lars Oxelheim (Lund Institute of Economic Research and Research Institute
of Industrial Economics, Stockholm)

International Financial Reporting Standards (IFRS), corporate
performance and econoOmMic growth ......................ooeeeeeeeeeereeernennns. 85

Transparency and economic growth have become buzzwords in the eco-
nomic-political debate in recent years. On the one hand, lack of transparen-
116 cy is used in an ex post way as explanation to corporate scandals like Enron,
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Worldcom and Parmalat with assumed effects on economic growth. On the
other hand, transparency is used in an ex ante way as a driver of improved
economic growth as in the Lisbon process with its use of benchmarking
(and the Open Coordination Method). Few research reports have tried to
link transparency to economic growth. Transparency is a multidimensional
and situation-related word with information asymmetry as a kind of the least
common denominator. This article addresses the optimal transparency
regarding macroeconomic influences on the firm. It is discussed to what
extent the implementation as of January 2005 of the International Financial
Reporting Standards (IFRS) for European firms will mean an approach to an
optimal-transparency-release of information that will reduce information
asymmetry, lower agency costs, lower cost of capital and foster investment
and economic growth at the macro level.

Nikias Sarafoglou (Abo Akademi University and George Mason University)
How to measure productivity and how productive are

Swedish professors in economics? Research evaluation
by using quantitative and qualitative indicators ... 95

Research is central to a knowledge based society. However, almost as
important as research itself, is the evaluation of this research. Reseach eval-
uation may contribute valuable information to colleagues, the public and the
policy community.

The purpose of this article is to evaluate the research output of the profes-
sors in economics in Sweden (quantity and quality) by using information
from international bibliometric databases. The issue of the evaluation-sensi-
bility with respect to the choice of methods of evaluation is also discussed.
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Direktiv till skribenter

i Ekonomiska Samfundets Tidskrift

rtikelbidrag och recensioner till
Ekonomiska Samfundets Tidskrift
sands per e-post till huvudredakto-
rerna. Artiklarna skall vara hogst 20
maskinskrivna sidor med radavstand 2.
Till artiklarna skall bifogas ett svenskspra-
kigt sammandrag samt ett engelsksprakigt
“abstract”. Dessa skall vara hogst 100 ord.

Inlamnade artiklar behandlas av redak-
tionsradet. Eventuella dndringar gors av
skribenterna i samrad med redaktionen.
Den reviderade versionen siands till redak-
tionen per e-post samt vid behov dven pa
diskett.

Overst skall skrivas forfattarens titel
och namn. Namnet skrivs med versaler.
Dérefter kommer huvudrubriken. Huvud-
rubriken skall skrivas med versaler och
med fet stil. Eventuella mellanrubriker
skrivs med smé bokstaver och kursive-
ras. Vid forkortningar anviands punkt.
Sidnumrering skall inte forekomma i tex-
ten. Tabeller betecknas med Tabell XX,
figurer Figur XX. Litteraturforteckning-
en skall uppgoras enligt modellen nedan.
Fotnoter gors nere pa sidan. Observera
kursivering etc.

Figurer kan placeras inne i texten
som skrivs i 6verenskommet program el-
ler ocksa skilt i ett separat dokument. In-
dikera dock i sa fall ungefar var i texten
figuren skall placeras.

For mera information se:
www.ekonomiskasamfundet.fi

Ekonomiska Samfundets tidskrift ut-
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vag.
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mer samt en kort forfattarpresentation
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Sartryck pd artikeln fas avgiftsfritt i 20
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Smith (1776) eller (Smith, 1776) beroen-
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