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Price Waterhouse, numera PWC. De senaste aren har
han bland annat undervisat i och skrivit om immaterial-
rattigheter ur rattsekonomisk synvinkel.

Manskliga karaktarsdrag
styr utfallet pa marknaden

| motiveringen till ekonomi-
priset konstateras bland annat
att Richard H. Thalers empiriska
och teoretiska forskning har varit
avgorande for att skapa det nya
snabbt vaxande forskningsfaltet
beteendeekonomi. Thalers sam-
lade bidrag har utan tvekan byggt
en bro mellan ekonomiska och
psykologiska analyser av besluts-
fattande.

Thalers och Sunsteins bok Nudge 1) kan ses
som en tillampning av Thalers beteendeeko-
nomiska forskning. Den har utan tvekan haft
stort inflytande pa forstdelsen for hur man ge-
nom att utforma beslutssituationer och rtts-
regler pa ett visst sdtt kan paverka mdnnis-
kors beteende utan att forplikta dem till det.
Han redogor for den i ett annat verk, som ock-
sa fatt stor spridning, ndmligen Misbehaving,
The Making of Behavioural Economics. 2)
Verket omspdnner fyra artionden, fran slutet
av 1970-talet till vdra dagar, och ger en inblick
i hur han och vissa av hans kolleger pa olika
satt ifrdgasatt den traditionella ekonomiska
modellen med rationella nyttomaximerande
individer och effektiva marknader.
Inledningsvis redogor jag for en del av
motiveringarna till att Thaler 2017 beviljades
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Sveriges Riksbanks pris i ekonomisk vetenskap
till Alfred Nobels minne (ekonomipriset). Daref-
ter behandlar jag de ovanndmnda centrala eko-
nomiska begrepp, som Thaler tagit sig an, och
betrdffande vilka han pavisat att manniskan de
facto, dtminstone i vissa situationer, ar begrdn-
sat rationell och férsedd med begrdnsad viljekraft
samt har, dtminstone delvis, sociala preferenser.
Slutligen ser jag litet ndrmare pa Thalers och Sun-
steins forslag till lagstiftningsteknik, det vill sa-
ga de sd kallade knuffarna, eller kanske mildare
puffarna 3), och resonerar kring ett inhemskt ex-
empel - den livligt debatterade sd kallade aktive-
ringsmodellen, betrdffande vilken tekniken, eller
det som ocksa kallats beteendedesign 4), eventu-
ellt kunnat ge ett battre, eller dtminstone mindre
kontroversiellt, resultat. Som kant tradde model-
len i kraft i borjan av dret.

Richard H. Thaler och 2017 ars
ekonomipris
[ motiveringen till att Richard H. Thaler, 72, pro-
fessor vid universitetet i Chicago, tilldelades 2017
ars ekonomipris konstateras bland annat att han
har utvecklat analysen av ekonomiskt besluts-
fattande med psykologiskt vdlgrundade antagan-
den. Genom att undersoka konsekvenserna av
begrdnsad rationalitet, bristande sjdlvkontroll
och sociala preferenser visar han hur manskliga
karaktdrsdrag styr sdvdl individuella beslut som
utfall p4 marknaden pd ett forutsdgbart sitt. 5)
Han betraktas som en av grundarna till forsk-
ningsomradet beteendefinans, som studerar hur
kognitiva begransningar hos investerare paverkar
finansiella marknader.

Som ett exempel pa begrdnsad rationalitet
ndmns begreppet mental bokforing (mental ac-
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counting), som Thaler lanserat. Det handlar om
att vi manniskor - humans i motsats till econs en-
ligt Thalers vokabuldr - skapar separata konton
i vart medvetande och baserar varje enskilt eko-
nomiskt beslut pa ett skilt konto snarare dn dess-
as samlade effekt pd var formogenhet. Vi har ett
konto for matutgifter, ett annat for bostadskost-
nader, ett tredje for storre investeringar, et cete-
ra. Vi tenderar med andra ord inte att till exempel
anvanda investeringskontot om matkontot dr pa
upphdllningen, utan minskar pd matinkdpen. Jag
aterkommer nedan till detta liksom Thalers insikt
om att vi uppenbarligen vdrderar samma foremdl
hogre om vi ager det dn nar vi inte gor det, den
sa kallade dgandeeffekten (“endowment effect”).
Han menar att vér forlustaversion verkar att for-
klara detta beteende.

Vi mdnniskor lider vidare av bristande sjalv-
kontroll, vilket i och for sig inte dr ndgot nytt. Ge-
nom att tillsammans med Hersh Sheffrin lanse-
ra en sa kallad planner-doer-modell har de i alla
fall lyckats kasta nytt ljus 6ver spanningen mel-
lan langsiktig planering och kortsiktigt handlan-
de. Frdgan handlar till exempel om hur linge vi
formdr hdlla fast vid vdra nydrsbeslut. Jag dter-
kommer nedan ocksd till detta.

Vad de sociala preferenserna betrdffar anses
Thalers teoretiska och experimentella forskning
om rattvisa ha varit inflytelserik. Han har till ex-
empel visat hur konsumenternas kénsla for ratt-
visa kan fd foretag att avstd fran att hdja sina pri-
ser i tider av okad efterfrdgan, men inte i tider
av Okande kostnader. Vidare kunde man havda
att vissa amerikanska foretags beslut att upphora
med vapenforsdljning kan vara en form av rattvi-
sefrdga. Mdnga bland de yngre upplever det som
djupt orattvist att den dldre generationen tillatit
en liberal skjutvapenpolitik.

Thalers samlade bidrag har utan tvekan byggt
en bro mellan ekonomiska och psykologiska ana-
lyser av beslutsfattande. I motiveringen till eko-
nomipriset konstateras bland annat att hans em-

piriska och teoretiska forskning har varit av-
gorande for att skapa det nya snabbt vdxande
forskningsfdltet beteendeekonomi. Det har haft
ett djupgdende inflytande pd mdnga omrdden av
ekonomisk forskning och politik. 6)

Beteendeekonomiska insikter
Mycket forenklat sagt kunde man havda att optime-
ring plus ekvilibrium eller jamvikt dr de mest cen-
trala postulaten i traditionell ekonomisk teori. 7)
Det betyder alltsa att rationella nyttomaximeran-
de individer agerar pd en marknad. Om efterfrd-
gan Okar och utbudet halls konstant stiger pri-
set och om det motsatta dr fallet, det vill saga ef-
terfrdgan minskar, sjunker det tills balans, ekvi-
librium, mellan tillgdng och efterfrdgan uppndtts
i det enskilda fallet. Det beteendeekonomin gor
och Thaler under en lang tid gjort dr att ifrdgasat-
ta dessa postulat i det traditionella ekonomiska
tankandet. Mdnniskan dr trots allt inte sd ratio-
nell, som ekonomerna forestallt sig, och markna-
den fungerar inte alltid sdsom jag just beskrivit.
Det dr i alla fall skal att redan inledningsvis note-
ra att utan de traditionella begreppen skulle det
naturligtvis inte ha funnits mdjlighet till modi-
fieringar, det vill sdga beteendeekonomisk forsk-
ning, vilket Thaler ocksd papekat. Det dr alltsd,
enkelt sagt, frdgan om att infora realism i det eko-
nomiska modellbygget, inte att helt skrota de tra-
ditionella modellerna.

Bedomningar och beslutsfattande 8) har redan
i decennier varit foremdl for beteendeforskares,
ofta psykologers, analyser. I samband med dessa
har man kommit underfund med att manskligt
beteende ofta styrs av hur man valt sina refe-
renspunkter och/eller av diverse férdomar. I ett
beteendeekonomiskt sammanhang talar man
om “heuristics” och “biases”. Dessa insikter om
manskligt agerande, som beteendeekonomerna
anammat, framforallt Thaler redan i ett tidigt ske-
de, bygger i mangt och mycket pd psykologerna
Kahnemans och Tverskys forskning. 9)

28 Ekonomiska Samfundets Tidskrift 2018



Beteendeforskarna skiljer mellan dtminstone
tre typer av referenspunkter, det vill siga tumreg-
ler, som individer anvdnder for att férenkla besluts-
situationer. Pa engelska talar man om “ availabi-
lity”, “anchoring” och “casebased decisions”. 10)
Det handlar bland annat om att vid riskbedém-
ningar betrakta risker, som ldtt kan dterkallas i
minnet, det vill sdga dr tillgangliga, som allvar-
ligare dn sddana som kdnns mer avldgsna. Det-
ta kan leda till genomgdende snedvridningar.
Grundldggande varderingar, som kan bygga pa
godtycklig eller irrationell grund, kan likasa leda
till felslut. Den valda utgdngspunkten eller for-
ankringen resulterar saledes i felaktiga bedom-
ningar. Manga gdnger, slutligen, utgdr mannisk-
or fran tidigare fall for att forenkla sitt beslutsfat-
tande. Genom att gora sma justeringar sluter man
sig till avgorandet i ett nytt fall. 11)

Som exempel pad fordomar som inverkar pa
vara bedomningar och vart beslutsfattande kan
ndmnas tendensen att undvika ytterligheter (“ex-
tremeness aversion), efterklokhet (“hindsight bi-
as”), overoptimism (“optimistic bias”) och var fd-
bless for status quo (“status quo bias”). 12)

Psykologernas och beteendeforskarnas insik-
ter om dessa och andra liknande foreteelser byg-
ger sjdlvfallet pa otaliga experiment, enkéter och
iakttagelser. Forenklat kunde man sdga att det dr
frdgan om att forstd skillnaden mellan det snabba
och intuitiva tdnkandet samt det eftertinksamma
och rationella, det vill sdga det som Kahneman
och Tversky kallar for system 1 och system 2. 13)
Thaler och Sheffrin ¢verfor detta till ekonomiska
resonemang och talar om en planner-doer-mo-
dell, som vi sett ovan.

Vi mdnniskor, som alltsd mdnga ganger ar be-
gransat rationella, verkar att anvanda oss av oli-
ka slags tumregler och pdverkas av diverse for-
domar dd vi rr oss inom system 1. Sa ldnge vi
befinner oss i bekanta situationer dr vi férhdllan-
devis rationella, men i obekanta situationer le-
der det snabba och intuitiva tdnkandet oss ldtt

Nobelceremoni i Stockholm. Richard H. Thaler tillde-
las Sveriges Riksbanks pris i ekonomisk vetenskap till
Alfred Nobels minne av kung Carl XVI Gustaf.

vilse. Vdra tumregler och fordomar gor inte sa-
ken nédvdndigtvis battre.Thalers forskning kring
begreppet mental bokforing visar att vi ocksd dd
det galler ekonomiska fragor kan fatta ddliga be-
slut, till exempel anvidnda en dyr konsumentkre-
dit for en resa i stallet for att tillfalligt anvdnda
0ss av vdra bostadsbesparingar. Vi tenderar allt-
sd att hdlla fast vid vissa “tumregler”, som vi ska-
pat oss sjdlva.

Thaler nimner ett annat sldende exempel. 14)
I en undersokning utford av Hastings och Shapi-
ro visade det sig att dd bensinpriset ar 2008 sjonk
med ungefar hilften sd anvande amerikanska
konsumenter de inbesparade medlen till att kdpa
dyrare hogoktanigt bransle i stallet for att anvan-
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da pengarna pd nagot vardefullare. Konsumen-
terna i det undersokta fallet holl sig alltsd inom
ramen for sin branslebudget, vilket framstdr som
ekonomiskt irrationellt sarskilt med hansyn till
finanskrisen det dret. De utbytbara inbesparade
pengarna skulle sdkert ha behdvts bdttre for nd-
got annat i dessa ekonomiskt knappa tider.

Den sd kallade dgandeeffekten pekar ock-
sa pa vdr begrdnsade rationalitet. I ett experi-
ment, som Thaler utforde tillsammans med Da-
niel Kahneman och Jack Knetsch redan ar 1990,
visade det sig att en slumpmadssigt utvald grupp,
som erhallit dekorativa muggar, var klart ovilli-
gare att sdlja dem till en annan likasa slumpmads-
sigt utvald grupp, dn dd samma experiment gjor-
des med poletter. I det senare fallet bytte cirka
hélften av poletterna dgare, medan det i det for-
ra endast var nagra fa. Muggdgarna begarde sa-
ledes ett mycket hogre pris dn vad koparna var
villiga att betala. 15)

Som kdnt dr mdnniskans sjdlvkontroll mdnga
ganger begrdnsad. Om vi till exempel har ett ar-
betsrum, som ligger ndgra vdningar upp i en kon-
torsbyggnad, och vi beslutar oss for att anvan-
da trapporna i stallet for hiss for att forbattra var
kondition eller kanske minska pa var vikt kan det
handa att det lyckas for en tid. Snart marker vi
i alla fall att vi hittar pd alla mdjliga orsaker till
att anvanda hissen. Kanske det handlar om att vi
har en kaffemugg i handen eller att vi slagit oss
i slang med en kollega, som dker hiss, et cetera.

Ett annat exempel har att gora med var diet.
Om vi beslutat oss for att vergad till en lattare
matordning med gronsaker och undvika fet mat,
rdcker det med att ndgon foresldr att vi skall be-
soka en nyoppnad restaurang, som specialiserat
sig pa italiensk mat med pizzor, for att vi skall
skjuta pd vdra dietplaner. Vi intalar oss sjdlva att
vi nog dtergdr till den grona dieten redan foljan-
de dag. 16)

[ USA dr det vanligt att arbetstagaren sjalv spa-

rar for sin pension. Ocksd hdr gor sig bristen pa
sjalvkontroll pdmind. 17) Med tanke pd att mdnga
arbetstagare skjuter pd inbesparingarna foreslog
Thaler programmet “Save more Tomorrow”. Det
innebdr att en arbetstagare forbinder sig nu att
oka sina pensionsinbesparingar senare, lampli-
gen i samband med en 16neférhojning. 18)

Vad slutligen diskussionen om sociala prefe-
renser betraffar, eller begransat egenintresse, har
Thaler tillsammans med bland andra Kahneman
och Knetsch, kunnat pavisa att manniskors upp-
fattning om rimlighet och rattvisa har stor bety-
delse vid ekonomiskt beslutsfattande. Om till ex-
empel en handlare hdjer priset pa snospadar da
efterfragan stiger vid en snostorm betraktar kon-
sumenterna handlaren som girig, vilket kan le-
da till att de i framtiden undviker att handla i
affdren. Detta bekraftas av ett experiment, som
Thaler et alia utférde bland cirka 100 responden-
ter. Av dem ansdg 18 procent att det var accep-
tabelt att hoja priset, medan hela 82 procent an-
sag att det var oskdligt. Da Thaler stdllde sam-
ma frdga om hojning av priset for snospadar vid
ett snoovader till sina ekonomistuderande tyck-
te 76 procent att det var acceptabelt och 24 pro-
cent att det vara orimligt. 19) Det senare 4r ett ex-
empel pa vad Kahneman kallat fér “theory-indu-
ced blindness”. Ekonomistuderandena glommer
med andra ord bort hur vanliga manniskor tan-
ker. Och det gor mojligen utexaminerade ekono-
mer likasd dd de prognostiserar manniskors eko-
nomiska beteende.

Lat oss nu efter denna kursoriska genomgang
betrakta tillimpningen av dessa beteendeekono-
miska insikter litet narmare, det vill sdga hur de
sd kallade “puffarna” fungerar.

Policybeslut i form av “puffar”

Pa basen av ovan framstar det saledes som ratt
uppenbart att vi manniskor, “humans”, minga
gdnger dr begransat rationella, har begransad
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“TYOTTON

Demonstration mot aktiveringsmodellen utanfér riksdagshuset i mars 2018. Modellen upplevs bestraffa de

arbetsldsa i stéllet for att ge incitament.

sjalvkontroll och faster uppmarksamhet vid
rimlighet och rattvisa, det vill sdga dtminstone
ibland ger uttryck for begransat egenintresse. Frd-
gan dr nu hur man skall beakta detta dd man ut-
formar policybeslut, till exempel lagstiftar? Som
jag inledningsvis antytt dr det hdar “nudges” eller
“puffar” kommer in i bilden.

Thaler och Sunstein raknar forst upp ett antal
situationer, dar det ar sarskilt svart att fatta ratio-
nella beslut, eller, sagt pa ett annat satt, dar be-

-
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!
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hovet av “puffar” ar speciellt stort. Det galler for
det forsta situationer betraffande vilka nyttan kan
ses eller upplevas genast, medan kostnaden kom-
mer langt senare eller tvartom, kostnaden upp-
bars genast, men nyttan intrader senare. 20) Dyli-
ka situationer har ofta samband med var bristan-
de sjdlvkontroll. Ju langre tidsspannet dr mellan
valet och dess konsekvenser desto svarare dr det
att overblicka. I det forra fallet kan det vara fra-
gan om storre investeringsbeslut och i det sena-
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re om beslut som till exempel paverkar var hal-
sa, som att sluta roka, minska pa var alkoholkon-
sumtion eller dndra var diet.

Fragans komplexitet paverkar, for det andra,
beslutsfattandet. I dylika situationer kan vi vara
i behov av hjalp. For det tredje har det sjalvfallet
ocksa betydelse hur ofta vi stalls infér samma be-
slutssituation. Ovning ger, som sagt, fardighet. A
andra sidan fattar man de stora ekonomiska be-
sluten i sitt liv ratt sallan. Tdnk bara pa bostads-
och bilkop, for att inte tala om hur man skall for-
halla sig till ett livsviktigt vardbeslut. Det dr slut-
ligen ldttare att fatta beslut om man far omedel-
bar eller snabb feedback, eller man klart vet vad
man foredrar.

Hur skall man dd tackla dessa situationer vi
vanliga manniskor, “humans”, stdlls infor? For-
fattarna presenterar ett antal mdjligheter. 21) En
av de viktigaste lsningarna dr att utforma alter-
nativet, som blir i kraft, ifall vi inte gor ndgot, sa
fordelaktigt som mojligt. Pa engelska talar man
om “the default option”. Det ar namligen ett kdnt
faktum att manniskor, antingen pd grund av latt-
ja, eller kanske bristande initiativférmdga, ofta
later bli att vidta behdvliga atgdrder. Fortgande
prenumerationer dr ett exempel pa hur man kan
utnyttja detta forhdllande. Ett férdelaktigare alter-
nativ for prenumeranten, ofta nog, dr att prenu-
merationen forfaller om den inte fornyas.

Ett annat sdtt att “puffa” in oss pa ratt spar ar
att utforma beslussituationen sd, att vi fran bor-
jan forutsatts fatta felbeslut. Bilindustrin har upp-
madrksammat detta genom att till exempel fram-
kalla ett pipande ljud i bilen om vi da vi kor i vdg
glommer att spanna fast sakerhetsbadltet. Ett an-
nat exempel, som hanfor sig till bilanvdndning,
ar att bensin- och dieselmunstyckena gjorts olika
stora. Ett tredje géller dosering av tabletter eller
piller. Dessa sdljs ofta i numrerade férpackning-
ar, ett nummer eller piller for varje dag, et cetera.

Nar det gdller beslut med snabb dterkoppling

eller feedback finns olika slag av varningssystem
om att ndgot dr ndra att ske. Tank bara pa olika
elektroniska apparater, som meddelar att ladd-
ningen haller pa att ta slut. Forfattarna foreslar
slutligen att konsekvenserna av komplexa beslut
skall goras transparentare, sa att det dr méjligt att
gora jamforelser.

"Borde i stéllet for kostnadsincita-
mentet, det vill scga att vid bristan-
de aktivitet minska pd understodet,
ha inforts ett intdktsincitament ifall
en viss aktivitetsniva uppnatts.”

Ett annat satt att uttrycka vad som avses med
“puffar” dr att forutsdtta foljande av den sd kall-
lade beslutsarkitekturens, “choice architecture”,
utformning: 1) lagstiftningen fdr inte forhindra
val; 2) “puffen” skall vara i lagstiftningsobjek-
tets intresse; 3) valsituationen forandras pa nagot
sdtt; 4) beslutsarkitekturen anvander sig pa nd-
got sdtt av lagstiftningsforobjektets bristande ra-
tionalitet; och 5) den verksamhet “puffen” avser
bygger inte pa ett fullstindigt sjdlvstandigt val.
22)  Stora bilder pa till exempel forstorda tinder
eller lungor pd standardiserade cigarettférpack-
ningar anses utgora exempel pa dylika “puffar”.
Lagstiftning av det har slaget infordes 1.12.2012 i
Australien, och senare i manga andra lander. 23)
Man kan som sagt valja att fortsdtta eller borja ro-
ka, trots de avskrackande bilderna, men det rader
knappast nagon tvekan om att det ligger i konsu-
mentens intresse att lata bli.

Den sa kallade aktiveringsmodellen
och “puffar”
Lagen om utkomstskydd for arbetslosa 24) dnd-
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rades sa att arbetsloshetsdagpenningen under vi-
sa omstandigheter kan sankas. I lagens 6 kap.
3 a § 1 moment, som trddde i kraft 1.1.2018, fast-
stalls namligen att om en person under den tids-
period for vilken han eller hon har mottagit ar-
betsloshetsdagpenning {6r sammanlagt 65 dagar
inte i tillracklig omfattning har varit i arbete el-
ler deltagit i sysselsattningsframjande service, be-
talas arbetsloshetsdagpenningen till nedsatt be-
lopp for de foljande 65 dagarna. Nedsattningen
gors pd den fulla arbetsloshetsdagpenningen och
uppgar till 4,65 procent.

I praktiken innebdr detta att man under utbe-
talningsperioden pa 65 dagar skall utfora avlonat
arbete i minst 18 timmar, ha minst 241 euro for-
varvsinkomster fran foretagsverksambhet eller del-
ta i sysselsdttningsfrimjande service under minst
fem dagar. Med det sistndmnda avses till exem-
pel arbetsprovning, arbetskraftsutbildning eller
frivilliga studier. Om en arbetslds inte uppfyller
nagon av dessa krav sdnks arbetsldshetsforma-
nen med den ndmnda procentsatsen for de fol-
jande 65 utbetalningsdagarna. Sdankningen mot-
svarar ungefdr ersattningen for en full arbetslos-
hetsdag per manad. 25)

Det dr skal att observera att formdnen betalas
ut med normalt belopp igen da den arbetsldsa
pavisat tillrdcklig aktivitet, det vill sdga uppfyller
ndgon av forutsdttningarna ovan. Stodet sanks
inte heller med mer dn beloppet for en dag per
utbetalningsperiod fastan ndgot av villkoren in-
te heller uppfylls under de foljande 65 utbetal-
ningsdagarna.

Den nya 3 a § 1 giller i princip alla former av
arbetsloshetsformaner, det vill sdga arbetsmark-
nadsstod, grunddagpenning och inkomstrelate-
rad dagpenning.

Diskussionen om aktiveringsmodellen har,
som kant, varit rdtt haftig. Motstandarna till den
har ansett att sankningen ar orattvis och utgor
ett gissel for de arbetslosa, medan foresprakarna

rdknar med att den skall paverka arbetsmarkna-
den positivt, det vill sdga minska arbetslosheten.

Argumenten mot modellen dr mdnga. Det
handlar bland annat om att den okar stressen for
en person, som redan ar stressad pa grund av sin
arbetsloshet. Vidare finns det mdnga arbetslosa,
som har svart att soka tjdnster och hjdlp via na-
tet eller skota sina drenden per telefon. Ett av de
stora problemen har ansetts vara att arbets- och
ndringsbyrderna inte har tillrackliga resurser att
behandla det 6kade antalet ansokningar, eller att
erbjuda kompletterande utbildningar eller kur-
ser, vilket ar ett av villkoren lagen forutsatter. 26)
Mojligheterna att erbjuda jobb varierar dessutom
geografiskt, det vill saga dr i allmdnhet samre i
norr och Oster an i de vdstra och sodra delarna
av landet. Bestimmelsen kan sdledes leda till re-
gional ojamlikhet.

Kritiken mot aktiveringsmodellen har bland
annat lett till demonstrationer, till exempel den 9
mars utanfor riksdagshuset, och till ett medbor-
garinitiativ om att slopa modellen omedelbart,
vilket lamnades in till riksdagen samma dag. Det
undertecknades av 140 000 personer. Gransen pa
50 000 underskrifter, som kravs for att ett initi-
ativ skall kunna 6verlamnas till riksdagen, upp-
naddes pé en vecka. 27)

Bland dem som forhallit sig positiva till mo-
dellen handlar det mest om att minska arbets-
l6sheten. Men vissa roster har ocksd hojts for att
de som lyfter arbetsloshetsférman inte skall kdn-
na sig bestraffade. Samhallet har trots allt ratt att
krdava ndgon form for motprestation. Det skall
inte vara for bekvamt att vara arbetslos havdar
andra. 28)

Regeringen saknade insikt

i beteendeekonomi

Enligt folkpensionsanstaltens (FPA) forsta analys
i borjan av april av modellens verkningar verkar
det som om cirka hdlften av dem, som dtnjuter
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understdd uppfyllt aktivitetskriterierna. Av upp-
gifter som FPA publicerat 14.8.2018 och som gal-
ler april-juni framgdr att den inkomstrelaterade
dagpenningen sdnkts for en tredjedel. Siffran for
dem som atnjutit arbetsloshetsstod var 38 pro-
cent. Skillnaden mellan dessa siffror forklaras en-
ligt FPA av att de forra varit kortare tid arbetslo-
sa och sdlunda verkar ha lattare att fa nytt arbe-
te. Det ar for ovrigt framst dldre arbetsldsa som
fatt sitt stod sankt. Nagot fler verkar saledes i al-
la fall att ha “aktiverat” sig.

Den frdga som nu uppstdr i ljuset av den har
diskuterade beteendedesignen ar om lagen kun-
nat utformas pd ndgot annat satt? Borde i stal-
let for kostnadsincitamentet, det vill sdga att vid
bristande aktivitet minska pa understddet, ha in-
forts ett intdktsincitament ifall en viss aktivitets-
nivd uppnatts. 29) Pa det sattet skulle det som
ovan sagts om “default”-alternativet atminstone
ha uppfyllts och forslaget framstdtt som positivt,
vilket inte saknar betydelse. Det har alternativet
skulle mojligen ha tillatit krav pd en hogre akti-
vitetsniva och sdlunda tystat kritiken om att till
exempel timantalet ar for litet. Det dr inte heller
otankbart att olika slag av textmeddelanden till
de arbetslosa kunde fa dem att soka sig till ar-
betskraftsbyrderna, det vill siga uppmuntra dem
att fatta rdtt beslut. I England har dylika medde-
landen dtminstone visat sig vara framgangsrika
for att forhindra utsokning av skulder.

De starka reaktionerna mot modellen, i syn-
nerhet pd fackligt hdll, kan vara ett resultat av
att fackforeningsrorelsen kritiserats for att batt-
re ta hand om sina arbetande medlemmar an de
arbetslosa eller av att oppositionen sag ett ldgligt
tillfalle att kritisera regeringen. Oberoende av det-
ta dr det klart att det skulle ha lonat sig att tes-
ta modellen eller alternativa modeller innan man
verkstallt den eller dem i hela landet. Det ar ock-
sa Kklart, att regeringen skulle haft nytta av storre
insikt i beteendeekonomi.

Avslutande reflexioner

Det rdder knappast ndgon tvekan om att Tha-
lers forskning, stodd pa Kahnemanns och Tver-
skys psykologiska insikter, varit betydelsefull for
att forklara manniskans ekonomiska beteende
samt framforallt for att modifiera vissa vedertag-
na ekonomiska postulat om rationalitet, sjdlvkon-
troll och egenintresse. Att infora realism i dessa
begrepp behover inte, som sagt, forsdamra forut-
sagbarheten.

Det som ddremot kan och bor diskuteras dr
Thalers och Sunsteins betoning av den libera-
listiska paternalismen vid utformningen av be-
slutsarkitekturen i olika fradgor. Den, det vill sd-
ga den liberalistiska paternalismen, bottnar i den
amerikanska rddslan for att staten i allt for hog
grad blandar sig i den enskildas beslutsautono-
mi. Darfor betonar forfattarna sd starkt vikten av
att till exempel lagstiftning inte fdr forhindra val.
Samma oro torde inte forekomma i vara nordis-
ka samhadllen, sa lange lagstiftningsbesluten f6-
regdtts av en transparent och utforlig politisk de-
batt. Mojligheten till det lagstadgade medborga-
rinitiativet ddmpar sannolikt ocksa denna oro.
Men oberoende av det kan och bor utformningen
av beslutsarkitekturen och filosofin bakom den-
na ges storre utrymme dd lagstiftning forbereds
hos oss. Det hdr visar exemplet med aktiverings-
modellen med onskvard tydlighet.
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